
За блеском алмазов
Алмазами в СССР, как правило, занимались первые лица - Ко­

сыгин, Рыжков, Павлов... Алмазно-бриллиантовый комплекс и до 
сих пор страшно засекречен. О том, к чему привела эта игра в сек­
ретность, мы беседуем с сопредседателем комиссии по реорганиза­
ции алмазно-бриллиантового комплекса российским депутатом 
Л. ГУРЕВИЧЕМ.

- Чаще всего в России вопрос 
об алмазно-бриллиантовом ком­
плексе упирается в наши отно­
шения с мировым монополистом 
по скупке и перепродаже алмаз­
ного сырья - южноафриканской 
компанией “Де Бирс” . Очень 
важно заметить, что именно она 
формирует цены алмазов по 
очень тщательно разработанно­
му классификатору “Де Бирса”,

который содержит около 6 тыс. 
позиций. По ее же прейскуранту 
происходит скупка алмазов у 
производителей - 80% алмазов в 
мире.

- Какое же место на алмаз­
ном рынке занимает Россия?

- Россия находится на четвер­
том месте. Есть такое специфи­
ческое название - “русский то­
вар”. Обусловлено оно тем, что

в массе своей русские алмазы да­
ют больший выход чистых бе­
лых алмазов. Цена этого товара 
на мировом рынке очень высо­
кая. Особенно когда он превра­
щается в бриллиант. Но почти 
весь “русский товар” идет через 
одни руки, руки “Де Бирс”.

По последнему соглашению с 
этой фирмой, подписанному еще 
при Рыжкове, мы обязаны про­
давать ей 95% всего экспорта 
российских алмазов.

Торговля алмазами происхо­
дит на так называемых сайтах в 
Лондоне. Это сугубо интимное

Окончание на с. 5

Уборочная кампания в России хотя и не называ­
ется, как в недавние еще годы, битвой за урожай, 
между тем сохраняет все признаки боевых действий. 
Это и отряды военнослужащих на полях, и милицей­

ские заслоны на дорогах, и вооруженные патрули 
сельских жителей, старающихся уберечь “свой уро­
жай от разграбления”. Эфир-дайджест

Коллаж А . Дорофеева

• ТОЛЬКО ДЛЯ ЧИТАТЕЛЕМ «АиФ»

Лю бимая и доступная
Данные опроса фонда “Общественное мнение” 6 сентября 1992 г. 

Репрезентативная выборка для взрослого городского населения 
России (опрос проводился в 14 регионах республики).

Какую из газет на территории 
звать своей любимой?
“Аргументы и факты” 20%
“Комсомольская правда” 15% 
“Труд” 13%
Местные газеты 12%
“Известия” 4%
“Советский спорт” 3%
“Московский комсомолец” 3% 
“Правда” 2%
“Советская Россия” 2%
“Московские новости” 1%
“Коммерсант” 1%

“Независимая газета”, “Крас­
ная звезда”, “Российская газета” 
и “Куранты” набрали, по дан-

бывшего Союза вы могли бы на­

шим социологов, менее 0,5% го­
лосов каждая. Остальные цен­
тральные газеты - 2% на всех.

Социологам еще предстоит 
выяснить, виновата ли в этом до­
роговизна или социальная апатия 
граждан, - передает ИТАР-ТАСС.

Что ж, для тех, кто уже на­
шел в себе силы справиться и с 
тем, и с другим, напоминаем, что 
до завершения подписной кампа­
нии - всего месяц.

Индекс “АиФ” - 50187, ката­
ложная цена на полгода без учета 
почтовых затрат - 74 руб. 40 коп.

Что  в  кош ельке, т о й  в котелке
Какая разница в доходах  

жителей России и сколько они 
тратят на свое пропитание? 
Что их ждет в недалеком буду­
щем?

Ю. А н и ч к и н а , Курск

СЕЙЧАС в  России выделяют­
ся по доходам четыре группы 
населения.
К первой группе принадлежит 

население с денежными доходами 
менее 3,5 тыс. руб. в месяц, что в 
сущности, по теперешним оцен­
кам, не обеспечивает необходимо­
го прожиточного минимума. Эта 
часть населения составляет 35- 
37%, к ней относятся в основном 
представители интеллигенции, ра­
бочие, работники аграрного сек­
тора, ученые, а также деятели 
культуры и искусства и другие.

Вторая группа со средними 
денежными доходами от 3,5 до 
10,0 тыс. руб. (33-35% активной 
части населения). В этой группе 
затраты на продовольствие со­
ставляют 78-80% от всей доход­
ной массы. Сюда относятся 
часть инженерно-технического 
состава, врачей, ученых, занятая 
в коммерческих структурах, а 
также рабочие, работники сфе­
ры обслуживания и другие.

К третьей группе относится 
население с доходами от 10 до 45

тыс. руб. (18-20% населения), 
затраты на продовольствие 38- 
42%. Здесь работники акционер­
ных обществ, ассоциаций, час­
тных и совместных предприятий, 
часть деятелей культуры.

В четвертой группе - населе­
ние с доходами свыше 45 тыс. 
руб. в месяц (13-15% населения). 
В ней и часть населения с реаль­
ными доходами 100 тыс. руб. и 
даже выше (2,3-2,7%). В этой 
группе на продовольствие ухо­
дит 10-25% доходов. В ней пред­
ставители разных категорий, но 
преимущественно - руководите­
ли аппарата власти.

Каковы прогнозы при даль­
нейшей либерализации цен?

Во второй группе затраты на 
продовольствие увеличатся до 
85-90%. В третьей и четвертой 
они снизятся.

- В более тяжелом положении 
окажется население с доходами 
менее 3,5 тыс. руб. в месяц. Во- 
первых, их численность возрас­
тет до 40-42%, а во-вторых, неко­
торая их часть (1;1-1,4%) попадет 
в разряд безработных. Практи­
чески все доходы уйдут на обес­
печение продовольствием.

Н.ХУБУЛАВА, ЦЭНИИ 
Минэкономики РФ, 

доктор экономических наук

# ВСТРЕЧА В РЕДАКЦИИ

Е. Лигачев: «Сейчас бы мы поборолись»
В редакцию Егор Кузьмич приехал на метро.
Лигачев был самой заметной фигурой после Горбачева в руко­

водстве КПСС времен перестройки. Его комсомольский задор 
(“Борис, ты не прав!”) и энергия в проведении важнейших мероп­
риятий партии и правительства (“Чертовски хочется рабо­
тать>”) породили в нашем сознании образ человека консерватив­
ного. Однако время меняет людей, особенно когда жизнь меняется 
так кардинально. Интересно, каков Лигачев сейчас.

Мы уже публиковали интервью с Е. Лигачевым в 1989 году, и 
эта публикация вызвала неоднозначную реакцию наших читате­
лей. Поводом для сегодняшнего разговора между ним и главным 
редактором “АиФ” В. Старковым явился выход в свет его книги 
“Загадка Горбачева”.

- Егор Кузьмич, из вашей 
книги становится ясно, что вы - 
идеалист, своеобразный “роман­
тик социализма”.

- Я хотел бы добавить, что 
Лигачев еще является и реа- 
листом-рсформа гором, а не раз­

рушителем. Образ Лигачева как 
консерватора - дело рук анти­
коммунистов, новомышленцев. 
Это первое.

Второе. Я придерживаюсь 
такой точки зрения: мы все-таки 
построили социализм. Я его на­

зываю государственным социа­
лизмом, хотя и с серьезными ис­
кажениями, с серьезными де­
формациями. Но вместе с этим я 
вижу и большой плюс в этой мо­
дели. Поэтому и отстаиваю пла­
ново-рыночную экономику.

- А вы знаете, когда у нас в 
. “Аргументах” несколько лет на­
зад была опубликована- статья 
академика Шаталина “План или 
рынок?”, меня вызывали на ко­
вер в ЦК, прорабатывали. Это 
была, наверное, первая статья в 
нашей печати, где речь шла о 
рынке, как о возможном решении 
наших экономических проблем.

- Я давно придерживался та­
кой точки зрения: есть три пути 
развития нашей страны. Один 
путь - взять за основу западную

модель, игнорируя традиции и 
реальности нашей страны. Вто­
рой путь - вернуться к прошло­
му, то есть к государственному 
социализму, как я его называю. 
И третий - свой путь. Мне ка­
жется, что это путь глубокого 
обновления советской системы, 
сочетания государственного ре­
гулирования, плана и рынка. Я 
недавно был в Японии и видел, 
как сильно развито в Японии так 
называемое государственное ре­
гулирование.

- Егор Кузьмич, мир сущес­
твует помимо наших с вами поже­
ланий и представлений об обще­
стве. В 1917 году группа людей 
решила “осчастливить” наш на­
род. Эта революция была основа­
на на идеях кабинетных ученых -

Маркса и Энгельса, которые чер­
пали свою информацию из прош­
лых веков. Этот умозрительный 
подход привел к тому, что народ 
загнали в такую идеологию, в та­
кую искусственную конструкцию, 
которая стала мешать абсолютно 
всем. Сколько страданий принес­
ла наша модель социализма наро­
дам Китая, Вьетнама, Кубы, Се­
верной Кореи! Там был тотали­
тарный режим, правили диктато­
ры - секретариаты и политбюро, 
а народ жил исключительно тя­
жело. Наш вариант социализма 
был придуман далекими от жизни 
людьми. Вспомним, была и тео­
рия мировой революции, был 
Хрущев с его угрозой “мы вас 
всех закопаем”. Мне показалось, 
что ваша книга - это труд по-сво­
ему принципиального человека, 
но основательно зашоренного вот 
этими кабинетными конструкци­
ями.
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Е. Лигачев: «Сейчас бы мы поборолись»
Окончание. Начало на с. 1

- Я из тех, кто не меняет осно­
вы, кто не меняет принципы. Но 
хочу показать вам на примере, 
что могу пересматривать отдель­
ные взгляды. Я один из первых 
членов Политбюро, который в 
конце 1989 г. был за введение 
многопартийной системы, пото­
му что понял: ресурсы развития 
демократии в рамках нашей, со­
ветской системы общественных 
отношений, где была монополия 
партии, - ограничены.

Я в числе первых был “за” 
вывод наших войск из Афганис­
тана. Потому что общество уже 
не может терпеть эту трагедию. 
Да и в принципе, неправильно, 
это был экспорт революции.

Некоторые пытаются меня 
изобразить противником час­
тной собственности. Ничего по­
добного.

- Господи, неуж ели кто-то м о­
ж ет сказать о  вас как  о сторонни­
к е  частной собственности?!

- Да, в стране крупного и 
среднего производства должен 
быть мощный государственный 
сектор и акционерная, арендная, 
кооперативная, индивидуальная 
формы собственности. В сфере 
обслуживания, как я убедился, 
частный сектор эффективен. 
Но и здесь могут быть разные 
формы хозяйствования.

Я показал вам три примера, 
свидетельствующих о том, что 
Лигачев не такой догматик, как 
некоторые представляют.

- И з  в а ш е й  к н и ги  я  п о н я л , 
ч т о  в р у к о в о д с т в е  п а р т и и  вы  
о к а з а л и с ь  с в о е о б р а зн ы м  “ к о з ­
л ом  отп ущ ени я” , гром оотводом . 
Б ы л  созд ан  в аш  и м и дж  к о н с е ­
рватора , и вы  в эту  ловуш ку п о­
пались. И первая ловушка, в к о ­
торую  вы п опались, была анти­
ал к огол ьн ая .

- Я не являлся инициатором 
этого дела, но был одним из са­
мых активных проводников. Что 
пытались сделать Лигачева 
“козлом отпущения”, громоотво­
дом, я тоже согласен,

- Полагают, что Горбачев 
видел в вас сильную  л и ч н ость  и 
п одогревал  вас, н азы вая  ч ел о в е­
ком  ном ер два в государстве,

- Думаю, поэтому через три 
года он фактически упраздняет 
Секретариат ЦК, работой кото­
рого я руководил.

В жизни не было, чтобы пре­
кращал работу Секретариат ЦК.

Другое дело, как он работал, при 
каком руководстве.

- Меня вызывали для прора­
ботки на одно из заседаний Сек­
ретариата, вел его В. Медведев. 
Там были Разумовский, Зайков, 
Пуго... Я был потрясен бездар­
ностью этого Секретариата. Как 
сейчас помню, обсуждали, напри­
мер, вопрос об университетах 
марксизма-ленинизма, посещае­
мость которых снизилась аж до 
7%. Так вот мудрецы из Секре­
тариата всерьез решали, как ее 
повысить. И это в 89-м-то году!

- Я не из тех людей, которые 
всех красят одной черной крас­
кой. Хотя про Медведева, этого 
нудного, боязливого человека, у 
меня нашлось бы много слов.

- Вы очень откровенны. 
Рыжков в своей книге “История 
предательств” считает вас глав­
ным человеком, который “сде­
лал” Горбачева. Вы активно по­
могали убирать старых руково­
дителей, ставить новых.

- Если бы Горбачев был по­
рядочным человеком, то он по­
нял бы, что Лигачева в его 62 
года привели в ЦК не для того, 
чтобы быть Генсеком. У меня и 
мысли не было такой. Я пришел 
из Сибири, с другими взглядами 
на многие вещи, пришел чистым 
человеком, а тут начались вся­
кие дворцовые интриги.

- Давайте вспомним эпизод с 
письмом-“маиифестом” Нины 
Андреевой. Меня, как и других 
редакторов, вызвали на это со­
вещание в ЦК после этой публи­
кации, и хорошо помню, что вы, 
со свойственным вам темпера­
ментом, восхищались этим мате­
риалом.

- Я не сторонник ее позиции, 
Она выдвигает идею диктатуры 
пролетариата. Это не приемлю. 
Вместе с тем я и сейчас солида­
рен с нею в том, что она протес­
товала против фальсификации, 
оплевывания истории КПСС, 
Советского Союза, его народа. 
А почему взялись за Андрееву? 
Потому что считали, наверное, 
это от Лигачева идет. Лигачева 
надо убрать, в оппозицию 
включить, подставить. Вот ка­
кая была цель.

- Включить в оппозицию... 
Но в оппозиции тогда был Ель­
цин и егое диномы ш ленник и. А 
видите ли вы себя сегодня в этой 
команде с вашим опытом оши­
бок, своим особым взглядом на 
нашу жизнь?

- Мы были близки с Ельци­
ным. Но когда я увидел, как в 
Москве он ломал человеческие 
судьбы, понял, либо Борису Ни­
колаевичу надо выправляться, 
либо у нас дороги разные. Я не 
могу согласиться с его методами, 
стилем работы. Обещаний - ме­
шок, а дел - на вершок. А сей­
час тем более. Он потащил со­
всем в другую сторону страну. 
Глубоко уверен, что именно в 
перемене политики, в разруше­
нии советской системы, в движе­
нии вспять, к капитализму - при­
чины мучений и страданий наро­
да, развала страны. Я стою на 
том, чтобы вернуть страну на 
подлинно социалистический 
путь развитий* '

- Какую страну, какого года?
- Россию. Я против того, что­

бы тащить страну во вчерашний 
день. Капитализм - это вчераш­
ний день. На какой-то период мы 
должны ввести систему госзака­
зов, а потом постепенно, эволю- 
ционно, а не путем слома всего и 
вся, вводить рыночные, договор­
ные и прочие отношения.

Необходимо восстановление 
единого политического, эконо­
мического союза. В какой фор­
ме это будет - конфедерация, 
федерация или какой-то другой 
союз, сами народы реш ат. И 
дальнейшее резкое снижение во­
енных расходов. Выступаю за 
замораживание заработной пла­
ты, цен на основные товары, ус­
луги и проведение денежной ре­
формы. Иначе справиться с ин­
фляцией не сможем.

- Вы разгадали “загадку Гор­
бачева”?

- Он и часть руководства, в 
том числе Яковлев, Шеварднадзе, 
покинули позиции марксизма-ле­
нинизма, перешли на позиции ре­
визионизма и ликвидаторства 
партии. И самое опасное - от­
крыли путь национал-сепаратиз­
му, антикоммунизму. Мы имеем 
дело с идейным, перерождением 
целой группы руководителей.

- Что вы можете сказать о 
личных качествах Горбачева?

- За власть он держался цеп­
ко. Но после беловежского доку­
мента промахнулся, начал отсту­
пать, спасая себя, наверное, уже 
думал о хорошей пенсии, даче, о 
своем фонде. А надо было проя­
вить решительность, собрать 
съезд, обратиться к народу.

Фото С. Хальзова

Он покинул партию, предал 
ее. Он свой среди чужих и чужой 
среди своих.

- Конечно, Горбачев - боль­
шой мастер интриги. Расскажи­
те, как ему удалось развалить то 
предпоследнее Политбюро, ког­
да вы были его членом?

- Замена какой-либо части 
Политбюро вызвала бы серьез­
ное сопротивление на съезде. 
Поэтому он выдвинул идею сме­
нить весь его состав, переиз­
брать заново. Для этого он рас­
колол Политбю ро, пообещав 
высокие должности в руковод­
стве Рыжкову, Ш еварднадзе, 
Яковлеву, Медведеву, Лукьяно­
ву. Я понимал, что все они оста­
нутся. Такой смены Политбюро 
никогда не было ни в одной пар­
тии. Только при Сталине.

- Как же вы сами приняли 
такое решение, отстраняющее 
вас от власти?

- Я перенес основную борьбу 
на съезд. Гам говорил о наруше­
нии важнейшего принципа пар­
тии - преемственности. В ночь 
перед XXVIII съездом на Полит­
бюро Горбачев предложил зара­
нее договориться, совмещать ли 
ему должности Генсека и Прези­
дента или нет. Он всем дал слово, 
потом спросил меня: “А ты, 
Егор, что молчишь?” Я сказал, 
что его надо избрать Генсеком - 
пусть, думаю, поработает, - а 
Президентом избрать другого. 
Сначала гробовое молчание, по­
том возгласы: “Замены нет, Ми­
хаил Сергеевич!” Далее, уже на 
съезде, я выдвигаю себя замести­
телем Генерального. Делал это 
не для себя, а чтобы попытаться

повернуть в том направлении, ко­
торое считал нужным. На съезде 
меня избирают руководителем 
аграрной комиссии, слушают мой 
отчет и провожают аплодисмен­
тами. Потом мне рассказывали, 
что через орготдел ЦК порабо­
тали, чтобы избрать Ивашко. 
При той ситуации за меня прого­
лосовало 850 человек. Наконец, 
Горбачев в мае 1991 г. на плену­
ме ЦК (я не входил в ЦК) подает 
в отставку. Большинство против. 
Вот видите...

- Все интриги, интриги... А на 
вопросы журналистов вы всегда 
отвечали, что у вас нет противо­
речий с Горбачевым.

- Я был воспитан той шко­
лой партийных деятелей, кото­
рые считали для себя неприем­
лемой всякую фракционность. И 
верил Горбачеву. Но главное - 
привержен курсу социалисти­
ческих преобразований.

- До какого времени верили?
- Окончательно разуверился 

после XXVIII съезда. После вы­
хода из Политбюро я чувствую 
себя нормально, уверенно, так 
как я был честен. Я и сейчас мо­
гу выезжать куда угодно, сво­
бодно разговаривать с людьми. 
И таких встреч масса. А пусть- 
ка вот Горбачев и Яковлев по­
пробуют походить по улицам, 
посмотрят людям в глаза.

- Егор Кузьмич, как вы сей­
час живете? Расскажите немно­
го о своей семье, о друзьях.

- Моя пенсия 2160 рублей. 
Помогают мне гонорары. Если 
бы не они, пришлось бы туго. 
Моя книга издана в России, вы­
ходит в других странах.

Моя жена, преподаватель 
английского языка, прошла неп­
ростой жизненный путь, дочь че­
ловека, репрессированного как 
враг народа. Сын - профессор, 
как и многие его коллеги, сейчас 
испытывает большие трудности. 
Наука и культура пущены по ми­
ру. Его жена - преподаватель ву­
за, внук - студент.

Меня иногда спрашивают, 
были ли у меня друзья-коллеги. 
Скажу, что со мной остались все 
мои старые друзья, более того, 
прибавились новые.

И о себе я скажу, что Лига­
чев сегодня, после осмысления и 
анализа прошедших событий, 
уже другой. Сейчас мы бы побо­
ролись. Я не уклоняюсь.

• КОММЕНТАРИИ К НЕСОСТОЯВШЕМУСЯ ВИЗИТУ

Гпазами очевидца

ВДЕНЬ моего отлета из Токио 
как снег на голову свалилась 
новость о переносе визита 

Б.Н. Ельцина в Японию. 7-й ка­
нал национального телевидения 
в полном виде дважды за один 
час показал сюжеты на эту тему 
из останкинских “Новостей” и 
российских “Вестей”. Мои опасе­
ния о том, что пригласивший ме­
ня МИД Японии теперь разъя­
рится и я, не имея денег, буду 
вынужден пешком добираться до 
аэропорта, не оправдались: офи­
циальный представитель ждал в 
холле гостиницы и по дороге 
лишь чуть-чуть попенял россий­
скому Президенту за его “слабое 
сопротивление российским кон­
серваторам”.

В ходе моей Поездки по Япо­
нии разговор о “северных терри­
ториях” постоянно возникал сам 
собой. Как я понял, эта пробле­
ма особенно волновала полити­
ков и политологов. Еще в январе 
премьер-министр Японии г-н 
Миядзава заявил, что сейчас са­
мое подходящее время для реше­
ния территориальной проблемы.

Конечно, в случае успеха этой 
акции японское правительство 
сильно бы повысило свою попу­
лярность. Однако, по мнению 
японских дипломатов, премьер- 
министр очень скоро почувство­
вал, что вопрос не так-то просто 
решить, но, став заложником 
собственного заявления, г-н Ми­
ядзава сжег за собой мосты и по­
тому вынужден был идти к своей 
цели почти напролом в попытке 
добиться хоть какого-то прог­
ресса.

Вполне определенно выска­
зался в разговоре со мной один 
из крупнейших политологов 
Японии профессор Хоккайдско­
го университета г-н Кимура: “В 
следующем году Япония станет 
хозяйкой-устроительницей оче­
редной встречи “большой семер­
ки”. И если Россия не пойдет на 
уступки в территориальном воп­
росе, то она не только не станет 
членом этой организации, не 
только не будет приглашена на 
эту встречу, но и не получит 
практически никакой серьезной 
экономической помощи, так как

планировавшиеся кредиты для 
России - в основном японские 
деньги, а значит, и новые налоги 
для японцев”.

Простой же народ, как я по­
нял, территориальной пробле­
мой особенно не озабочен. Мне 
рассказали, что недавно в Япо­
нии проводился опрос общ е­
ственного мнения. И на вопрос: 
“Поедете ли вы на северные ос­
трова, если Россия нам их вер­
нет?”, - почти все ответили, что 
разок съездят. Но вот остаться 
на постоянное жительство там 
ни один из тысяч опрошенных, 
даже из числа бывших жителей 
этих островов, не пожелал. Ря­
довые жители Японии опасают­
ся, что освоение этих террито­
рий заставит их заплатить еще 
больший налог, чем тот, кото­
рый они уже заплатили за войну 
в Персидском заливе.

Конечно, предвестники того, 
что визит российского Прези­
дента в сентябре не состоится, 
уже были. В правительственных 
кулуарах поговаривали, что пра­
вящая либерально-демократи­
ческая партия якобы должна 
рухнуть на всеобщих выборах, 
что министр иностранных дел 
Японии смертельно болен и до

ноября не доживет, и нет смысла 
договариваться с “временщика­
ми”. В печати же появились со­
общения, что японцы не разре­
шают российскому Президенту 
взять с собой вооруженную ох­
рану и потому Б. Ельцин, на ко­
торого в прошлом уже были со­
вершены попытки покушения, 
колеблется. Неуступчивость

японцев в этом вопросе объясня­
ется тем, что ввоз в страну ору­
жия строго запрещен, исключе­
ний не делается ни для кого, а 
охрана высоких особ - забота 
принимающей стороны.

П. ЛУКЬЯНЧЕНКО, 
спец. корр. “АиФ”

Устами
прессы

Российский президент посту­
пил логично. Отправиться в То­
кио, когда, кроме всего проче­
го, налицо предварительно объ­
явленные с обеих сторон неп­
реклонные позиции по вопросу 
об островах, означало бы про­
вал визита и серьезный риск 
свести на нет все то немногое, 
что было достигнуто в россий­
ско-японских отношениях.

“Демокрация”, Болгария

Даже если предположить, 
что решение российско-японских 
противоречий не спровоцирова­
ло бы жесткой реакции против

правительства России со сторо­
ны консерваторов, оно оказало 
бы неблагоприятное влияние на 
безопасность азиатского регио­
на. Сегодня многие с тревогой 
признают, что “уход” США из 
региона - дело почти неизбеж­
ное. Решение спора о Куриль­
ских островах может ускорить 
процесс эрозии американо-япон­
ских отношений в области безо­
пасности, а это, как опасаются: 
азиатские соседи Японии, позво­
лит ей “вспомнить прошлое”.! 
Именно поэтому представители 
правительств некоторых даль­
невосточных стран в частном 
порядке высказывают предпоч­
тение такому развитию собы­
тий, при котором Япония вооб­
ще бы не получила назад эти ос­
трова.

“Вашингтон пост”, США
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• ТОЧКА ЗРЕНИЯ

Уже этой осенью каждый из россиян получит на руки чек, даю­
щий ему право на часть госимущества. Впервые нам что-то да­
ют, но... почти все люди, течения и партии против.

У чека еще есть шанс

• КАК НАЧАТЬ СВОЕ ДЕЛО

Десять заповедей предпринимателя

Я ПРИНАДЛЕЖУ к тем, кто, 
безусловно, поддерживает 
бесплатную приватизацию, 

но видит в существующих ее 
формах серьезные изъяны, спо­
собные извратить исходную 
идею. Поэтому попытаюсь внес­
ти предложения по срочным 
корректировкам уже идущей и 
предстоящей в ближайшее время 
приватизации.

Главное разочарование наро­
да в том, что приватизационные 
чеки ничтожны по стоимости.
Тем более что сейчас идет перео­
ценка основных фондов. А она, 
как предполагается, повысит их 
цену примерно в 20 раз! Значит, 
ваша и без того небольшая доля 
“усохнет” во столько же раз. По­
этому самое важное сейчас в том, 
чтобы после переоценки проин­
дексировать чеки, установив но­
вую их стоимость. Какую - это 
покажут итоги переоценки основ­
ных фондов. Но объявить о наме­
рении переоценить чеки прави­
тельство должно уже сегодня.

Повышение номинала чеков 
позволит решить минимум три 
задачи. Во-первых, выкупить с 
их помощью большую часть сто­
имости “своих” предприятий. 
Во-вторых, приобрести на аук­
ционах и конкурсах акции других 
предприятий. В-третьих, поме­
шать ограблению народа, у ко­
торого оборотистые дельцы за­
хотят скупить чеки за бесценок.

Конечно, и в случае, если чек 
“потяжелеет”, дельцы попыта­
ются облапошить людей, рас­
пространяя лживые сведения об 
ущербных перспективах чеков, о 
неумолимом разорении предпри­
ятий, куда они могут быть вло­
жены, о 'банкротствах инвести­

ционных фондов... Но все же од­
но, когда чек оценен в 10 тыс., а 
другое - в 100-200 тыс.

Есть и другие возможности 
увеличить стоимость чека. Его 
малый вес объясняется и тем, что 
на чеки приходится 35% имущес­
тва 5-6 тыс. крупных предприя­
тий. Затем правительство наме­
рено изыскать новые порции гос­
собственности под чеки и соот­
ветственно выпустить их следую­
щие серии. А что, если сразу от­
дать под чеки 50% стоимости 
крупных предприятий? Тогда они 
существенно “потяжелеют”.

Выпала из бесплатной прива­
тизации муниципальная соб­
ственность. Ее тоже можно час­
тично реализовать по чекам, ис­
численным и выданным самими 
муниципальными властями.

Следующий вопрос. В отова­
ривание чеков не включена зем­
ля и ряд других ценностей. Жи­
тели села, правда, могут бес­
платно получить землю под фер­
мы. Горожанам же дозволен 
лишь выкуп земельных площа­
дей под приватизируемыми 
предприятиями. Бесплатно зем­
ли им вообще не дают, а это - 
главное богатство. Горожанам 
не подарили даже землю под их 
жильем. И совсем несправедли­
во, что людям, живущим в час­
тных и кооперативных домах, не 
предоставляется компенсация за 
неполученное госжилье. А ведь 
те, у кого оно есть, обретают его 
в частную собственность в ос­
новном бесплатно.

Вообще-то наилучшей мо­
делью приватизации была бы, 
представляется, следующая. 
Стоимость чека определяется 
как сумма имущества предприя­

тий, земли, жилья в расчете на 
человека. Затем каждый сам ре­
шает, во что ее вложить. Кто-то 
предпочтет акции предприятий 
(в основном работающие горо­
жане), кто-то - землю (крестья­
не), кто-то - жилье (пенсионеры 
и др.). А кто-то сделает “усред­
ненный” выбор.

Кроме того, не нужно вооб­
ще устраивать обязаловку с при­
ватизацией, игнорируя уже оп­
равдавшие себя формы хозяй­
ственной деятельности. Я имею 
в виду аренду с выкупом. Сейчас 
лишь в очень ограниченных слу­
чаях разрешают заключить но­
вый договор. Вместе с тем допу­
щен вариант приватизации с вы­
купом 51% имущества, оценен­
ного по явно заниженной перво­
начальной стоимости, помно­
женной на 1,7. Почему же отвер­
гается аренда с выкупом по ры­
ночной стоимости? Говорят - 
чтобы не допустить единого, мо­
нопольного владельца. Но, во- 
первых, 51% - это также, как ут­
верждают инструкции, владение 
контрольным пакетом. А во- 
вторых, мне представляется, что 
владение ни 51%, ни даже 100% 
акций не обеспечивает кон­
трольного пакета и не создает 
опасности монополизма. Соб­
ственниками акций во всех этих 
случаях являются разные люди, 
имеющие несовпадающие взгля­
ды на развитие производства и 
рынка. Чтобы возник контроль­
ный пакет, большая часть акций 
должна аккумулироваться в ру­
ках одного собственника, семей­
ной фирмы, людей, связанных 
специальным соглаш ением. 
Итак, аренда с выкупом не чре­
вата монополизмом, и ее пора 
реабилитировать, как плавную 
форму приватизации, обеспечи­
вающую эффективную работу 
сложившихся коллективов.

П. БУНИЧ, 
член-корр. РАН

1. Найдите коммерческую 
идею. Вы должны ясно пред­
ставлять, какой товар, услугу вы 
предложите на рынок. Большая 
ошибка - сначала произвести то­
вар, а потом думать, как его про­
дать. Сначала следует решить, 
что можно продать из того, что 
вы можете сделать, и затем про­
изводить. Ищите новое.

2. Не бойтесь конкуренции. 
Не стоит думать: это уже есть на 
рынке. Помните, что у вас есть 3 
мощных оружия против конку­
рентов: качество, цена, реклама.

3. Качество - это не просто 
хорошая вещь, прекрасная услу­
га. Это комплекс потребитель­
ских свойств. Покупателю в ко­
нечном счете не нужны просто 
вещи. Ему нужно решение его 
проблем! Именно это стоит де­
нег и дает наибольшую выгоду. 
Можно, например, производить 
и продавать стеновые блоки. Но 
намного выгоднее приложить 
все усилия и предложить покупа­
телю готовый дом.

4. Составьте бизнес-план.
Что продавать? Из чего сде­

лать? Кто это будет делать? 
Сколько это будет стоить? Кто 
это купит? Как сделать, чтобы 
покупатели узнали о товаре? 
Как можно расширить сбыт?

5. Не опасайтесь занизить це­
ну, бойтесь завысить ее.

Пр ибыль не в том, чтобы 
продать две вещи дорого, а в 
том, чтобы продать двум тыся- 
,чам, двум миллионам покупате­
лей ваши товары или услуги по 
сходной цене.

6. Рекламируйте свой товар.
Расскажите в местной газете о 
своем деле. Разошлите письма 
возможным покупателям. Зака­
жите и расклейте объявления,

плакаты. Подумайте, как корот­
ко и ясно изложить сведения о 
том, что хотите продать.

7. Не бойтесь брать кредиты, 
если их можно получить. Или вы 
заработаете деньги и вернете 
кредит, или не заработаете и не 
вернете. Вот и вся проблема. 
Высокая кредитная ставка - пла­
та за банковский риск. Возьмите 
кредит в Сбербанке на строи­
тельство дома, постройте его и 
используйте под производствен­
ную базу. Постройте хозблок - 
это будет ваш склад. Возьмите 
там же кредит и купите машину 
- без своих колес делать дело тя­
жело. Или арендуйте машину с 
водителем.

8. Будьте доброжелательны.
Ведь любой чиновник, любой 
деловой партнер, любой ваш 
подчиненный - это такой же че­
ловек, как ивы. С каким челове­
ком вам лично приятнее иметь 
дело? Вот таким будьте сами и 
не требуйте от людей всего и 
сразу. Помните, как умный сол­
дат сварил кашу из топора - и 
получилось неплохо?

9. Не держите все яйца в од­
ной корзине. Пошло одно дело - 
сразу цепляйте к нему другое. Од­
но прогорит - другое выгорит. 
Сначала вы организуете аренду и 
прокат машин. Затем - их ремонт. 
Затем - продажу запчастей.

10. Помните, что ваш глав­
ный капитал сегодня - это вы са­
ми. Заставьте этот капитал эф­
фективно работать 24 часа в сут­
ки. Не пейте и не курите - это 
изнашивает вас.

К. МОСКАЛЕНКО, 
генеральный директор Мос­

ковской экономической школы

С ■с;; е д у г  у., к и ч -

Кооператив ‘Тосток” предлагает населению семена (пока не подорожали!) 
едующих овощных культур:
ТОМАТЫ ВЫСОКОРОСЛ

следующих овощных
ТОМАТЫ ВЫСОКОРОСЛЫЕ, которые обеспечат вам длительный период 

сбора урожая.
ТОМА-  '[АТЫ:
ЦИ ФОМА НДР А - томат-дерево, высокоурожайный, плоды крути: 

кие. РОЗОВЫЙ ВЕЛИКАН, БОЛГАРСКИЙ ЖЕМЧУГ, У8 ПЕТТО, АНА-
эожаиныи, плоды крупные, леж

НАСНЫЕ, ГИБРИД ТАРАСЕНКО, НОВАЧОК, АРГЕНТИНСКАЯ ЧУДО- 
СЛИВКА. МАЛИНОВЫЙ, БОЛЬШОЕ СЕРДЦЕ, ДЖЕМБЕР, МИКАДО, 
ПЕРЦЕВИДНЫИ, ЯБЛОНЬКА РОССИИ, ЛИМОН ЛИАНА, ДЕ БАРАО, 
ЧЕРНЫЙ ЭФИОП, САХАРНЫЙ БИЗОН.

В 1 пакете 18-20 семян.
Цена I пакета 5 рублей.
ТОМАТЫ НИЗКОРОСЛЫЕ - очень ранние, урожайные, неприхотливые. 
КАРЛИК ШТАМБОВЫЙ, ЛЕНИВЕЦ, КАТЮША, ПРИУСАДЕБНЫЙ,

ФАКЕЛ.
В 1 пакете 20-25 семян.
Цена 1 пакета 5 рублей.
ЗАРЕВО смесь низкорослых сортов томатов.
В 1 пакете 80-100 штук семян.
Цена 1 пакета 5 рублей.
ДЕКОРАТИВНЫЕ ТОМАТЫ:
СМОРОДИНКА, АУРИЧ.
В 1 пакете 10 штук семян.
Цена 4 рубля.
КОМНАТНЫЕ ТОМАТЫ:
УЛУЧШЕННАЯ ЦИФОМАНДРА, КРАЕВА, ПЛАМЯ АРКТИКИ.
В 1 пакете 10 шт. семян.
Цена 1 пакета 5 рублей.
Томаты реализуются в неограниченном количестве.
Все предлагаемые сорта отлично плодоносят в теплицах и парниках. 
ОГУРЦЫ:
Предлагаем сорта огурцов, которые хорошо консервируются и отличаются 

отменными вкусовыми качествами, устойчивы к заболеваниям, 
б г! ТОБОЙ - в I пакете 60-70 штук семян.

Цена 1 пакета 3 рубля.
КОНКУРЕНТ - в 1 пакете 60-70 штук семян.
Цена 1 пакета 3 рубля.
Огурцы продаются только в наборе с помидорами.
1 пакет огурцоп (любой на выбор) + 3 пакета помидоров (любых на выбор). 
Без помидоров огурцы отдельно не высылаются.
Предлагаю гея семена:
САХАРНАЯ СВЕКЛА: 3 г - 180-200 шт. - 40 коп.
МОРКОВЬ - 30 коп.
Также кооператив “Росток” высылает инструкции по выращиванию семян 

томатов и огурцов. Стоимость одной пары инструкций - 2 рубля. Цены на семе- 
ка указаны с учетом НДС.

Условия оплаты за семена:
. . Оплата производится наложенным платежом, т.е. по получении заказанных 
семян, а также можно оплачивать заранее.

Вниманию заказчиков, которые будут оплачивать заказы заранее!
В сумму заказа входит:
Стоимость семян плюс стоимость конверта, пересылки, инструкций.

. .При предварительной оплате заказы выполняются в первую очередь! При 
атом вы экономите треть от суммы стоимости пересылки, так как резко увели­
чились почтовые тарифы.

Отправку заказов гарантируем в 2-месячный срок.

СПЕШИТЕ С ЗАКАЗАМИ!
Приглашаются представители садоводческих товариществ с кол­

лективными заявками на семена, а также реализаторы семян на мес­
те проживания - оплата 20% от суммы продажи семян. Не забудьте 
вложить конверт с обратным адресом.
Заказы высылаются по адресу: 340095, г. Донецк, ул. Ярцевская, 60. 

Кооператив “Росток”.

• РАЗГОВОР О ЖИЗНИ
В июле, по данным Минтруда, наш прожиточный минимум со­

ставил 1950 руб. Таким образом, за его чертой, свидетельствует 
бесстрастная статистика, осталось 40% населения... Но поня­
тия “бедный”, “богатый” - относительные. Побывав в прошлом 
месяце в гостях у семьи рабочих, сегодня приглашаем вас к пенсио­
нерке О. ЛОСЕВОЙ, которая, по статистике, как раз и входит в 
число тех 40%, живущих за гранью нищеты.

Этот терпеливый 
русский народ

ОЛЬГА Филипповна приехала 
из деревни в Москву в 1928 
г. семиадцатилетней девуш­

кой “в няньки”. Вслед за ней в 
начале 30-х нужда выгнала в 
столицу родителей и пятерых 
братьев и сестер. Точно так же 
попал сюда и ее будущий муж. 
Правда, прожили они вместе 
недолго. Петр умер в эвакуа­
ции, а Ольга Филипповна оста­
лась с двумя детьми. Старшего - 
Бориса - уже тоже нет в живых. 
А младший - Анатолий - инва­
лид II группы с детства (в 3 года 
перенес менингит) живет с ма­
терью в однокомнатной кварти­
ре в “хрущ евке” недалеко от 
Останкино.

- Ольга Филипповна, как вы 
себя чувствуете?

- Да теперь получше. А то 
недавно приболела...

- Что случилось?
-Позвонили с работы, гово­

рят: “Приходите, мы вам выпи­
сали 1300 рублей”. Ну я и поеха­
ла. А день такой жаркий был. 
Стало плохо. Говорят, сильная 
перегрузка брганизма.

- А кто же по дому все делает? 
- А кто же? Сама. И стираю, 

и готовлю, и убираю. Вот слягу - 
тогда позову из собеса.

- А в магазины?
- И в магазины. Сейчас толь­

ко не могу - соседи помогают. 
Картош ку, помидоры самые 
лучшие - все с рынка несут.

- Так дорого же.

- Продукты дорогие, но и де­
нег много приносят.

- Какая же у вас пенсия?
- У меня вроде 1700 и у сына 

1300. Теперь что плохо: каждый 
месяц все по-разному. А еще 
принесут пятерки-десятки. Тут и 
после института не сочтешь, а я 
сельскую школу не кончила.

- Может быть, вам еще и от­
кладывать удается?

- А что ж? В этом месяце я за 
квартиру заплатила, за телефон 
до конца года (у нас Толя инва­
лид, так за телефон полагается 
50-процентная скидка). Вышло 
320 рублей. Мясо есть, колбасу 
купила. Уже знаю: рублей 200- 
300 останется.

- Как же вы так укладывае­
тесь?

- Слава Богу, все у нас есть, 
ничего покупать не нужно. Вот 
стол, я его купила, когда в типо­
графии работала: обрезков на­
беру, сдам в макулатуру, вот и 
накопила. Потом два участка тя­
нула, тяжело было, но заработа­
ла на холодильник. Платье, что 
на мне, - это еще на работе, в ин­
ституте, материал подарили, са­
ма сшила. А если бы мы одежду 
- обувь покупали, так и на хле­
бушко бы не хватило.

- А телевизор-то вроде не ра­
ботает?

- Да вот сил наберу - мастера 
позову. Это Толя его любит, а 
по мне - ну его совсем. Вон у со­
седки, тоже пенсионерки, недав­

но телефон испортился. Мастер 
говорит: будет стоить 70 рублей. 
Ну, она и отказалась, не стала 
делать.

- А гуманитарную помощь 
вы получаете?

- В нашем районе сказали: 
“Все кончилось. Даже не ходи­
те”. А в Теплом Стане, говорят, 
и одежду, и обувь давали. Это у 
нас депутат такой.

- А вы бы все-таки сходили в 
домоуправление.

- В наше РЖЭУ № 9? Там те­
перь знаете как? Книжку поме­
нять - 10 рублей. Справку взять - 
2 рубля. Соседка рассказывает, 
все документы на наш дом сго­
рели, теперь, выходит, мы все в 
Москве с 1990 года прописаны. 
А чтобы выяснить, с какого года 
я живу в Москве, плати пять руб­
лей. И ни квитанций не дают, 
ничего. Недавно в квартплату 
еще по 8 рублей прибавили Го­
ворят, бензин дорогой, не можем 
мусор со двора вывозить. А раз­
ве есть такой Указ?

- Ольга Филипповна, вот вам 
уже 81 год, вы много видели. 
Скажите, когда легче всего жи­
лось?

- Трудности всякие видела. 
Уборщицей работала: в 4 утра 
встану, на работу бегу, зато потом 
с детьми целый день, а в деревне я 
разве б так смогла? Или в 1 с ипу, 
все говорят: вот голодно, холодно, 
топить нечем. А я возьму младше­
го на руки, старшего за руку, г Со­
кольники поедем, щепочек набе­
рем, топим. А сейчас старость по­
дошла. Все у меня есть. Сейчас 
лучше всего и жить...

- Неужели вы всем довольны?
- Мне и в институте все гово­

рили: “Ольга Филипповна, и что 
ты всегда всем довольна?" А я 
на жизнь не обижаюсь. Надо 
так: день прошел - слава тебе, 
I осподи. Матерь Божия, спаси и 
сохрани.

В гостях была В. СИВЫ ) ВА
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ЗАПАДНАЯ ПЕЧАТЬ ОБ УКРАИНЕ
Многочисленных пожилых украинцев, прибывших к себе на 

родину, чтобы принять участие в торжествах по случаю 1-й го­
довщины ее независимости, ожидал нелюбезный прием «отца на­
ции». Когда некоторые из них стали говорить об отсутствии 
подлинной демократии на Украине, президент Л. Кравчук заявил, 
что любые иностранцы, критикующие правительство, могут 
быть высланы.

КПСС нет, а  коммунисты правят

ЭТО последний акт в кампании 
Кравчука по удушению сво­
боды на Украине. Она нача­

лась сразу же после его стреми­
тельного воцарения на посту 
президента в декабре прошлого 
года, вслед за референдумом, в 
ходе которого подавляющее 
большинство избирателей выс­
казалось за независимость Укра­
ины. Хотя Кравчук публично 
призывает всех к сотрудничеству 
в создании новой Украины, в по­
следние девять месяцев ему уда­
лось внести раскол в ряды 
"Ру.ха", главного центра оппози­
ции в этой стране.

П роявляя нетерпимость к 
инакомыслию, с о с л у Ж  И В1II у ю 
ему хорошую службу за долгие 
годы деятельности в качестве 
одного из идеологов КПСС, 
Кравчук активизировал кампа­
нию против единственного вид­
ного националиста, который 
еще осмеливается выступать 
против него, - бывшего дисси­
дента В. Чорновила. Ни одно 
публичное выступление прези­
дента не обходится без осужде­
ния Чорновила и предупрежде­
ния, что он ставит под угрозу не­
зависимость Украины.

В отношении журналистов, 
работающих в двух из тех нем­
ногих в Киеве газет, которые не 
придерживаются общего рабо­
лепного тона, ведется уголовное 
расследование. Понемногу воз­
вращается трагикомичный стиль 
коммунистического правления. 
От одного из этих журналистов 
в ходе трехчасового допроса тре­

бовали сказать, какого министра 
он имел в виду, говоря об “идио­
тах в правительстве”,

'Перспективы представляют­
ся настолько мрачными, что 
только оптимисты говорят те­
перь о возможности повторения 
Украиной китайской или чилий­
ской модели, то есть политичес­
ких репрессий наряду с экономи­
ческим ростом. Они связывают 
свои надежды с новым главой 
экономики Украины В. Симо­
ненко, в прошлом партийным 
руководителем Одессы. Он дол­
жным образом выражает почте­
ние к рынку, однако с гораздо 
большим энтузиазмом говорит о 
государственном секторе и не­
давно предоставленных ему пол­
номочиях на авторитарное уп­
равление экономикой.

Тем временем Кравчук с удо­
вольствием входит в роль 
верховного правителя. Недавно 
он принял решение провести 
свой отпуск на прежней даче 
Горбачева в Крыму. Возможно, 
ему следует подумать о том, что­
бы избежать присущей Горбаче­
ву ошибки и не принимать пози­
цию людей из своего окружения, 
поддакивающих ему, за мнение 
простых украинцев, которых все 
больше не устраивает положе­
ние в стране и которые проде­
монстрировали недавно свое не­
довольство, организовав двух­
дневную всеобщую забастовку.

“Экономист”, Великобритания.
ИТАР-ТАСС

• САТИРИК О ПОЛИТИКЕ

М. Задорнов:
«Национализм -это бизнес»

- Всем известно, Михаил Ни­
колаевич, что вы родом из Риги, 
родились там, учились в школе. 
Но вот как так получилось, что 
беседуем мы с вами в вашей 
квартире в Москве в Рижском 
проезде, неподалеку отсюда 
Рижский вокзал, и разговари­
вать нам мешают поезда Риж­
ской железной дороги? Это что, 
сознательный выбор?

- Это потрясающее совпаде­
ние. Вся моя жизнь в Москве 
проходит рядом с Рижским вок­
залом. Когда я в детстве приез­
жал в Москву, мои родственни­
ки жили в этом же районе. Бу­
дучи студентом МАИ, я снимал 
здесь квартиру... Все это похо­
же на какую-то мистику.

- Но чем для вас стала сама 
Рига теперь, когда такие же 
русские, как вы, там проживаю­
щие, из граждан СССР превра­
тились в граждан Латвии?

- Для меня Рига, Юрмала с 
ее пляжем всегда была той зем­
лей, которая давала мне силы. 
Сейчас я не люблю бывать в 
Латвии, и мечта моей мамы - 
уехать из Риги. Мой отец толь­
ко что умер там. Н есколько 
серьезнейших стрессов свели 
его в могилу. На нашу квартиру 
объявилось сразу трое хозяев, 
якобы живших там до сороко­
вого года. Такое впечатление, 
что эти господа жили в комму­
нальной квартире.

Но главное, мы как-то нео­
жиданно стали чужими в этой 
стране и чужими друг другу.

- Позвольте мне в нашей бе­
седе занять сторону прибалтов. 
Не приходилось ли вам заме­
чать, как невоспитанно ведут

себя наши российские соотечес­
твенники? В Таллинне, напри­
мер, пешеходам принято ждать, 
пока не загорится зеленый, хо­
тя машин может и не быть. Это 
привычка к порядку. Если кто- 
то правила уличного движения 
не соблюдает или хамит в мага­
зине, значит, это чаще всего 
“русскоязычный”.

- Конечно, это есть. Мне то­

же бывает стыдно за такое бес­
культурье, хотя далеко не каж­
дый приезжающий в Прибалти­
ку -  русский, и не каждый рус­
ский - хам. Те из русских, кто 
прожил там хотя бы несколько 
лет, привыкают к местным тра­
дициям. И потом, разбиты е 
судьбы людей, вынужденных 
покидать свои дома, нельзя оп­
равдать чьим-то бескультурьем. 
Им отличаются чаще приезжие 
туристы и отдыхающие, а стра­
дать, получается, должны живу­
щие здесь постоянно.

- Может ли писатель-сати­
рик бороться с национализмом?

С НАЧАЛА КОНФЛИКТА В КУРГАН-ТЮ БЕ ПОГИБЛО БО Л ЕЕ 2 ТЫ С. ЧЕЛ О ВЕК

За кого воюют в Таджикистане ?
Мирная пауза, наступившая после отставки президента Наби- 

ева, никого в республике не успокоила. Судя по всему, вполне воз­
можен новый виток конфликта.

ПРОТИВОСТОЯНИЕ, пона­
чалу мирное, началось весной 
этого года, когда по призыву 

национально-демократической 
оппозиции многие жители Кур- 
ган-Тюбинской области собра­
лись в Душанбе на площади Шо- 
хидон. Митинг длился без мало­
го два месяца, и оппозиционерам 
удалось добиться выполнения 
своих требований: президиум ВС 
публично отказался от силовых 
методов борьбы с оппозицией и 
отменил законы, ущемлявшие 
демократические свободы.

А в это время на другой пло­
щади, Озоди, перед Верховным 
Советом собрались жители Ку- 
лябской области и выступили в 
поддержку курса ВС. 7 мая пре­
зидент Наби ев издал указ о соз­
дании национальной гвардии, и 
жители Куляба получили в руки 
оружие (по официальным дан­
ным, было роздано 1800 автома­
тов Калашникова). Правда, че­
рез несколько дней президент 
отменил свой указ и издал новый 
- о разоружении. Но процесс, 
как говорится, уже пошел, и ку- 
лябцы разъехались по домам, 
прихватив автоматы. На том 
мирное противостояние закон­
чилось.
‘ ‘‘КРАСНЫЕ" ПРОТИВ 

________ “ЗЕЛЕНЫХ”_________
Командиры кулябских фор­

мирований, воюющих в Курган- 
Тюбинской области, заявляют, 
что они защищают президента и 
будут до конца бороться с “исла­
мистами и демократами, кото­

рые хотят объявить исламскую 
республику”. Они также требу­
ют освободить от работы членов 
правительства, оппозиционно 
настроенных к президенту, и 
прекратить передавать по радио 
пятикратный призыв к молитве. 
“ Если наши требования не бу­
дут выполнены, мы штурмом 
возьмем Курган-Тюбе”,- заявля­
ют они. Ни для кого не секрет, 
что под началом кулябских ко­
мандиров воюют немало лиц из 
криминальной среды и тех, кто 
мстит за родных и близких, по­
гибших в междоусобной войне.

С противоположной сторо­
ны, в Курган-Тюбе, ополчение 
возглавляют местные жители - 
кори Киемиддин и мулло Мухам- 
маджон из крайне радикального 
крыла Исламской партии воз­
рождения. Ополченцы также го­
товы сражаться “до конца” . 
Итак, пути “красных” - сторон­
ников президента и “зеленых” - 
защитников ислама пересеклись.

Генерал Лебедь - командую­
щий 14-й армией в Приднес­

тровье как-то в порыве открове­
нности обронил : “ Кто стучится 
лбами на передовой? Работяги. 
А за углом ловится жирная ры­
ба. Чем больш е войны, тем 
больше рыбы.” Вот и в Таджи­
кистане многие считают, что в 
войне победу одерживают не те, 
кто стреляет друг в друга, а все 
та же пресловутая “третья сила”. 
Пока южане, разделившись на 
два лагеря, воюют между собой, 
северные ленинабадские кланы, 
в течение десятилетий правив­
шие республикой, укрепляют 
свои господствующие позиции. 
Кланово- региональный прин­
цип всегда являлся основой в 
подборе и расстановке кадров 
ЦК Компартии Таджикистана. 
Руководящая элита на три чет­
верти состояла из уроженцев Ле- 
нинабадской области, а уж в пер­
вые секретари попадали только 
выходцы оттуда.

ПРОГНОЗ
Очевидно, что судьба респуб­

лики зависит сегодня не только 
от правительства и действующих 
политиков. Немалую роль здесь 
играют и кулябские кланы. Если 
они, отказавшись от экс-прези­
дента, сделают ставку на нового 
кандидата, война может пойти 
на убыль. Но и в этом случае ус­
тановление окончательного ми­

ра проблематично: движе­
ние власти с севера на юг от 
старой элиты к новой будет 
идти с трудом. В республике 
накоплен огромный арсенал 
оружия, и нет никакой га­
рантии , что политики сно­
ва не попытаются стол­
кнуть лбами вооружен­
ные группировки в борь­
бе за власть.

А. АЗАМОВА

- В моем жанре возможно 
шуткой определить суть дей­
ствительности. Например, объ­
яснить народу, что национализм 
- это бизнес.

Вот, скажем, “новые” день­
ги. На мой взгляд, это просто 
роскошная комбинация по ог­
раблению абсолютно всех, с ко­
миссионными в собственный 
карман. Я имею в виду прежде 
всего всяческие промежуточ­
ные деньги: купоны, талоны. 
Они вы тесняю т настоящ ие 
деньги - рубли. А куда вытесня­
ют? Наверх! Наверху их соби­
рают и меняют на валюту.

- Будет ли, по-вашему, исход 
русских из Прибалтики, как из 
южных республик?

- Не знаю, что там сбылось 
у Глобы, а я горжусь тем, что 
сбылись все мои предсказания. 
Настоящего исхода из Прибал­
тики не будет. Страны эти дей­
ствительно культурные, а жить 
“в культуре” всем нравится. 
Многие действительно приеха­
ли туда поесть хороший творог.
И никто от этого творога прос­
то так не откажется. Значит, 
надо приспосабливаться, учить 
язык, традиции. Раньше, когда 
можно было прожить без это­
го, так и не учили, теперь нель­
зя - выучат, как миленькие.

- А сами вы латышский зна­
ете?

- Знаю, но больше на быто­
вом уровне. С падежами, прав­
да, плохо. Но я все-таки 25 лет 
живу в Москве.

Ч то касается исхода рус­
ских, то, думаю, в нем не заин­
тересованы сами латыши, осо­
бенно руководители. Кто рабо- 
тать-то тогда будет? На земле 
латыш и работать будут, они 
лю бят землю . Но в Латвии 
множество современных заво­
дов, которые хотел бы купить 
Запад, а они все насквозь рус- I

ские. Значит, надо русских сде­
лать рабами, не имеющими 
гражданства, а значит, и поли­
тических прав. Это будут рабы 
у слуг, которые служат Европе.

В общем, положение будет 
унизительное, если только не 
опомнится латышская интелли­
генция.

Сделать русских равноправ­
ными гражданами - это ведь 
прежде всего отвечает эконо­
мическим интересам Латвии и 
всей Прибалтики.

Россия - большая страна с 
больш ой неразберихой , а в 
Прибалтике порядок легче на­
вести. В дружбе с Россией мож­
но было бы поднять благосос­
тояние людей во много раз. Но 
для этого нужно думать прежде 
всего о своем народе.

- Михаил Николаевич, ну 
что мы все о политике да о по­
литике? Давайте о чем-нибудь 
веселом поговорим. Вот у вас в 
углу гантели стоят. Вы что, 
рэкета боитесь, бицепсы качае­
те?

- Больш ие бицепсы - это 
только видимость силы, потому 
что в наше время самая сильная 
часть организма - это голова. 
Если голова не выручит, ганте­
ли от рэкета не спасут. Я вооб­
ще мафию нашу очень уважаю. 
И знаете почему? Благодаря 
мафии держится рубль. Без нее 
мы бы не продавали за границу 
то, что мы продаем. На выру­
ченные деньги мафия покупает 
за границей товары, которые 
продает здесь за рубли, и тем 
самым поддерживает их. Луч­
ше, конечно, чтобы это контро­
лировало правительство. А то, 
говорят, в Третьяковке появи­
лась картина: “Аркадий Гайдар 
убивает собственного внука”.

Беседу вел Д. МАКАРОВ 
Фото Ю. Михайлина

ПРОМЫШЛЕННИКИ -
ПРОМЫШЛЕННИКАМ!
Шепетовский филиал киев­

ского завода “Радар” предлагает 
установки вакуумного напыле­
ния УВН-74, УВН-75 для много­
слойного нанесения проводящих 
и резистивных слоев методом 
термического и ионного напы­
ления. Установка УВН-75 содер­
жит 3 термических и 2 ионных 
источника, а УВН-74 - 2 терми­
ческих и один ионный источник 
напыления. Установки обеспе­
чивают ионную очистку подло­
жек, нанесение металлов, резис­
тивных материалов с двух сто­
рон на ситалловые, поликоро- 
вые, керамические, стеклянные 
и другие подложки.

С запросами просим обра-- 
щаться по адресу: 281040 ,, 
Х м ельницкая обл., г.Ш епетов< 
ка, ул. Экономическая, 27. Тел. 
5-51-88; 5-27-57. у  к

ОСЕННЯЯ М ОСКОВСКАЯ  
М ЕЖ ДУНАРОДНАЯ  

ЯРМ АРКА

“ИНТЕРОПТТОРГ-92”
Организационно-технический 

центр Министерства торговли и ма­
териальных ресурсов России прово­
дит традиционную 6-ю Междуна­
родную ярмарку оптовой торговли 
“ИНТЕРОПТТОРГ-92” (осень) на 
территории ВВЦ (бывш. ВДНХ) в 
павильоне № 1 с 26 ноября по 2 де­
кабря.

На ярмарке будет представлена 
продукция производственно-техни­
ческого назначения, сырьевые ма­
териалы и товары народного по­
требления отечественных предпри­
ятий и зарубеж ны х фирм из 40  
стран мира.

Заявки на участие направляйте 
не позднее 1 октября по адресу: 
123022, Москва, ул. Красная Пре­
сня, 46, Оргтехцентр “Интероп- 
тторг”. Телефоны: (095) 255-51- 
08,252-30-61
Телекс: 412294 5 0 Т 0 5
Факс: 255-02-08, 975-32-73, 

975-20-51
Телетайп: 207868 ОБМЕН  

ЯРМАРКА
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млн. каоатов алмазов

Занят ы е повседневными делами, м ы  кейс будт о не замечаем  
раск ат ов политического грома, раздаю щ егося в  высшем эше­
лоне власти России. Между тем скрытая и тайная возня по­
лит иков имеет самое прямое отношение к  нашей жизни. О  по­
литической кухне Белого дома России м ы  беседуем с В. БРАГИ ­
НЫМ, председат елем комит ет а по средст вам м ассовой ин­
формации В С  РФ.

Сегодня -  спикер , 
завтра -  президент?

За блеском алмазов

- Известно, что демократи­
ческая пресса выступает в под­
держку президентских структур, 
в поддержку реформ. Известны 
и те силы, которые хотели бы 
прищемить ей хвост. Насколько 
вероятно то, что лидером этих 
сил стал спикер парламента Рос­
сии, член-корреспондент Россий­
ской академии наук Р.И. Хасбу­
латов?

- Трудно ответить, есть ли пря­
мая связь, но в политической ори­
ентации Р.Х. произошли серьез­
ные перемены. Не желая уходить 
из политического пантеона после 
истечения своих депутатских пол­
номочий, он отыскивает возмож­
ность стать политиком, нужным 
для тех или других сил. Мне пред­
ставляется, что он выбрал курс на 
объединение с правыми.

В его адрес предпринимались 
не всегда тактически правиль­
ные меры со стороны советни­
ков Президента, самого Прези­
дента, когда открыто заявлялось 
о разгоне парламента, съезда. С 
другой стороны, оказывалось 
давление со стороны “ДемРос­
сии”, Это давление отталкивало 
Хасбулатова от демократов. Он 
оказывался как бы в вакууме. 
Какое 1 1 время был один. Но 
потом • ч. а чинился сначала сла­
бый, загс ! более крепкий союз 
Р.Х. с с м л у листами России”, 
“аграрниками” и “промышлен­
никами' . ('..оном, с теми группа­
ми народных депутатов, кото­
рые не только в обыденном со­
здании, но и практически оли-

Марнна СМИРНОВА, 6-й
кЛас<?. Вот, например, неболь­
шая строчка из письма: “Не ду­
майте, что мы попрошайничаем. 
Пдаето кукла стоит очень доро- 
щбД мама, нам не может ее ку­
пишь, тем более две”. Или вот 
еще: “С грустью расстаемся с 
мыслью о кукле Барби, Синди и 
Микки-Маусе”. Как-то у нас до­
ма зашел разговор об этом с ро­
дителями и с бабушкой, и ба­
бушка говорит, что во время 
войны, когда она была малень­
кой, они жили очень бедно, но 
им и в голову не приходило у ко­
го-то что-то просить. И если ей 
доставалась какая-то игрушка, 
то она ее берегла, если у куклы 
рука оторвалась или нога, она 
все сама аккуратно пришивала, 
чинила. А сейчас дети совсем не 
ценят игрушки, может, именно 
потому, что они легко им доста­
ются.

Таня ЛАНКУ, 9-й класс. Я
думаю, что, может быть, это 
идет еще и оттого, что зару­
бежные страны стали нам посы­
лать гуманитарную помощь, и 
многим показалось, что они обя­
заны нам помогать. В стране 
развал, а взрослые, вместо того 
чтобы самим что-то делать, счи-

цетворяют замедленные, осто­
рожные меры по проведению 
реформ. Я полагаю, что сегодня 
Хасбулатов сделал окончатель­
ный и четкий выбор.

- Но в Чебоксарах произош­
ло какое-то примирение?

- Ничего подобного не прои­
зошло. Я был в Чебоксарах. 
Достаточно было понаблюдать 
за первой частью работы сове­
щания, когда его вел Ельцин, 
чтобы это понять. Идет всерос­
сийское совещание, собрались 
представители исполнительной и 
представительной власти, а Р.Х. 
вдруг не нашел ничего умнее и 
целесообразнее, как покинуть 
это совещание. Причем ту ее 
часть, которую вел Президент. 
Где-то за кулисами он встречал­
ся с представителями органов 
внутренние дел и вернулся толь­
ко тогда, когда это было замече­
но в зале и стало просто откры­
то неприлично.

Во второй части этого сове­
щания Хасбулатов откровенно 
начал предоставлять слово са­
мым яростным, самым оголте­
лым критикам линии Президен­
та на экономическую реформу - 
таким , как Тулеев, которы й 
просто не смог сдержаться в 
своих бестактных высказыва­
ниях.

- А почему члены Президиу­
ма стали такими “ручными”, за 
редким исключением, по отно­
шению к Хасбулатову?

- Иногда говорят, что мы 
просто “к у п л ен ы ” . Но не

знаю, идет ли речь о какой-то 
буквальной покупке. (То ли ко­
мандировки заграничны е, то 
ли квартиры...). Политическое 
поведение многих членов Пре­
зидиума вызывает недоумение. 
Я, как представитель бывшей 
партийной номенклатуры, лов­
лю себя на том, что сижу На 
бюро обкома партии, когда пе­
ред нами - не председатель ВС, 
а секретарь обкома КПСС, и 
мы ничего не можем поделать. 
Т акое впечатлени е, что он 
чувствует себя вечным предсе­
дателем ВС - секретарем обко­
ма, и его может сменить или 
секретарь ЦК КПСС, или гос­
подь Бог.

- При царствовании Горбаче­
ва при нем была фигура, ко­
торая как будто мешала пере­
стройке, - это был Лигачев. Не 
кажется ли вам, что вся возня с 
противостоянием Ельцина - Хас­
булатова то же самое? Р.Х. со­
знательно или нет выполняет 
роль “отстойника”, куда должны' 
стекать все отрицательные эмо­
ции демократов, связанные с 
проведением реформ?

- Возможно, он неосознанно 
выполняет эту роль. Но я хочу 
сказать, что Хасбулатов - не Ли­
гачев. Это человек, который 
стремится играть самостоятель­
ную роль, просматривает себя 
весьма далеко.

- Уж не на Президента ли 
России?

- Для него и такие ориенти­
ры, судя по его амбициям, по его 
настрою, - вполне доступны.

- И последнее. Зачем любому 
человеку, даже спикеру, быть 
против своего народа? В кулуа­
рах Белого дома кое-кто погова­
ривает, что Хасбулатов на кон­
спиративном уровне все же свя­
зан с Д. Дудаевым и все, что про­
исходит на Кавказе, - происхо­
дит не совсем без его ведома.

- Я не хочу вторгаться в эту 
сферу. На уровне слухов я тоже 
обладаю такой информацией, но 
это только слухи.

Окончание. Начало нас. 1

дело. Покупателю наедине пред­
лагается ящик, в котором, со­
гласно традициям, подобраны 
камни, разны е по цветности, 
чистоте и по весу. Но в целом 
они составляют партию, которая 
продается вся оптом. Продавец - 
“Де Бирс”. Покупателей всего 
около 100, они постоянны. Ры­
нок очень жесткий, торговаться 
на нем не приходится. Отказав­
шись один раз от “ящика”, пред­
ложенного “Де Бирсом”, можно 
оказаться исключенным из спис­
ка- покупателей. Сделка не 
оформляется. Говорят одно сло­
во - “договорились”, бьют по ру­
кам, и все. Никто не знает, по 
какой цене продан “ящик”.

- Сколько алмазов “появи­
лось” у нас на свет в прошлом 
году?

- Бы ло добыто около 12 
млн., каратов ювелирных алма­
зов. Основная часть была про­
дана “Де Бирс” в виде сырья, ос­
тальные - около 2 млн. каратов 
пошли на наши гранильные 
предприятия. Они в свою оче­
редь распорядились ими крайне 
неэффективно. В этом бизнесе 
есть понятие “коэффициент ва­
лютной эффективности” - отно­
шение стоимости бриллианта к 
стоимости алмаза, из которого 
этот бриллиант сделан. У нас 
этот коэффициент около 1. То 
есть алмаз стоит иногда больше, 
чем бриллиант, который из него 
получился! Чушь какая-то, но 
тем не менее. Заводы нашего 
объединения “Кристалл” полу­
чили в прошлом году 200 
млн.руб. дотации.

- А какой средний коэффици­
ент в мире?

- До полутора и выше. В Из­
раиле в прошлом году было куп­
лено алмазов на 2 млрд. 200 млн. 
долл., бриллиантов продано на 2 
млрд. 850 млн. долл., то есть до­
бавленная стоимость - 650 млн. 
долл, только за труд огранщиков.

Вместе с тем из всех алмазо­
добывающих государств наше - 
единственное, которое имеет 
свою обрабаты ваю щ ую  про­
мышленность. Это уже уникаль­
но. Но в то же время она работа­
ет крайне неэффективно, убы­
точно.

Вся структура нашего алмаз­
но-бриллиантового комплекса 
такова, что никто не знает, ка­
кое- сырье необходимо сегодня 
гранить. Для этого нужна связь 
с рынком.

- Есть связь между плохой 
работой нашей гранильной про­
мышленности и интересами се­
мейства Оппенгеймеров - осно­
вателей “Де Бирс”?

- Не могу утверждать точно. 
Но и не могу сказать “нет”. Во 
всяком случае удивительную упор­
ность проявили некоторые наши 
“алмазных дел мастера” в этом от­
ношении. И к таким я отношу 
прежде всего господина Рудакова, 
который возглавлял в свое время 
“Главалмаззолото”, теперь воз­
главляет “Росалмаззолото”.

- Мне стало известно, что 
якутские депутаты в российском 
парламенте ведут по отношению 
к-вашей комиссии себя довольно 
высокомерно.

- В отличие от некоторых 
якутских депутатов, только что 
поменявших идеи коммунизма на 
идеи национал-шовинизма, благо­
даря чему и остаются “на плаву”, 
“Де Бирс” понимает, что нельзя 
вырвать ту же Якутию из тела 
России. Экономически это невоз­
можно. Там это понимают, хотя и 
ведут свою игру с Якутией, что 
очевидно. По соглашению между 
правительствами РФ и Якутии, 
последняя может распоряжаться 
20% добытых там алмазов. Яку­
ты обратились к тому же “Де 
Бирсу” и заключили соглашение,

подобное тому, которое есть у 
“Де Бирса” с Россией. Гарри 
Ральф, генеральный директор 
мозга “Де Бирс” - Центральной 
сбытовой организации фирмы, 
совершенно четко и цинично зая­
вил затем в газете, имея в виду 
Якутию, что это “та же ободран­
ная кошка, но которой кожу сня­
ли другим способом”...

- Знает ли обо всех этих хит­
росплетениях Б. Ельцин? На­
сколько мне известно, его бом­
бардируют со всех сторон под­
ставные представители от того 
же “Де Бирса”, чтобы добиться 
для себя тех же условий, какие 
были раньше. Как он на это реа­
гирует?

- Все, о чем я говорил, в пра­
вительстве знают. Но вдруг по­
является проект постановления, 
который требует немедленного 
проведения в жизнь указа прези­
дента от 19 февраля. Это секрет­
ный указ, 158 “С”, о создании ак­
ционерной компании “Алмазы 
России” - указ, создающий моно­
полиста, который не будет рабо­
тать на благо государства. То 
есть те 95% экспорта алмазов 
будут переданы акционерному 
обществу. Гранильная промыш­
ленность России вообще остает­
ся в стороне и должна умереть.

- А что предусматривал про­
ект вашей комиссии?

- Создание Федерального ал­
мазного центра - независимой 
государственной организации, 
которая целиком покупает 
сырье по прейскуранту “Де Бир­
са” у алмазодобывающих пред­
приятий НПО “Я куталмаз” и 
продает его потребителям на 
равных условиях. То есть вво­
дится рынок. Якутию мы нигде 
не “отодвигаем”: хотите предва­
рительную сортировку вести у 
себя - пожалуйста. Но пока все 
делается наоборот.

Открою тайну. В парламен­
те уже начинается подготовка 
закона о драгоценных камнях. 
Тем самым мы ликвидируем всю 
безответственную возню, ко­
торая идет вокруг алмазно­
бриллиантового комплекса.

А. УГЛАНОВ
Р.8. Несколько дней назад в 

Москве открылось представитель­
ство “Де Бирс”. Используя опыт А. 
Хаммера, шеф “Де Бирс” Г. Оппен­
геймер подарил Фонду культуры 
ценностей на 300 тыс. долл, (предпо­
лагается, что разница на “скупке- 
продаже” российских алмазов со­
ставляет от 300 до 600 млн. долл, в 
год).

Устроители вечера очень хоте­
ли личного присутствия Б. Ельцина 
или его министров. Но те на всякий 
случай не явились. Зато были мос­
ковские якуты - из друзей “Де 
Бирс”.

По нашим сведениям, “Де Бирс” 
сегодня уже не тот монолит, каким 
все еще хочет казаться. Ввиду пре­
клонного возраста шефа компании 
Г. Оппенгеймера намечается жес­
ткая борьба за власть, и результат 
трудно предсказать. Не так уж 
блестящи и ее финансовые дела - 
цена акций компании упала на 20%.

И последнее. Сравнительно не­
давно Якутия самостоятельно про­
дала на Запад партию алмазов. Ин­
тересно, знают ли якутские рабо­
чие, от чьего имени пошла суверен­
ная торговля, сколько денег было 
получено, в какой западный банк 
они положены и на чье имя?

Д Е Т И  О  Н Е Д Е Т С К И Х  П Р О Б Л Е М А Х

Как-то в “Бирже “АиФ” была опубликована просьба девочки Насти к жене бывшего Президента 
СССР Р. Горбачевой прислать ей американскую куклу Барби. Откликнулись читатели “АиФ” в раз­
ных странах мира, и счастливая Настя получила аж 4 куклы, что и запечатлел снимок в № 8. И  
тут... тысячи детей со всех концов бывшего СССР начали бомбить редакцию письмами: пришлите 
Барби, две Барби, Барби и 2 кг апельсинов, а еще - компьютер, сапоги, свадебное платье, туфли, пе­
ченье...

Чтобы лучше понять суть этого явления, редакция собрала за “круглым столом” членов Дет­
ской журналистской студии телерадиокомпании “Останкино”.

Страсти по Барби
тают, что нам дол­
жны помогать, они 
уже как бы требуют 
эту помощь, а детям 
это передается.

Таня РА ЗО РЕ ­
НОВА, 10-й класс.
Но среди этой кучи 
писем есть одно, но 
зато просто “клас­
сное” письмо. Пи­
шет мальчик Женя.
Ему 8 лет. У него есть сестра 
Лена, которая очень любит ли- 
моны.Так как на рынке лимоны 
стоят очень дорого, то они ре­
шили выращ ивать их дома и 
просят прислать им инструкцию, 
как это делать.

Вика СИДОРОВА, 6-й класс. 
Я думаю, сейчас даже у детей 
есть возможность заработать на 
куклу Барби. Я ехала в редак­
цию и видела, как в метро девоч­
ки и мальчики продают газеты. 
А еще на улице мальчишки мо­
ют стекла машин.

Наташа КОЧИНА, 10-й 
класс. Вопрос о том, кто чего 
заслуживает в жизни, на самом 
деле очень сложный. Мне ка­
жется, что каждый заслуживает 
ровно столько, сколько он для 
себя сделал. Люди, которые бо­

лее оптимистично смотрят на 
жизнь, могут действительно что- 
то сделать, стать богатыми, ку­
пить дачу, машину. Кстати, ког­
да показывают по телевизору за­
падных миллионеров, видишь, 
что одеты они весьма скромно, а 
бриллиантами сверкают только 
на специальных приемах. А на 
работе никто себя рядом с ним 
не будет чувствовать изгоем, по­
тому что он ходит в таких же 
брюках или свитере. По-моему, 
это и есть культура богатства, 
которая в нашей стране напрочь 
отсутствует. И еще, надо все-та­
ки не заглядываться на чужую 
жизнь, на чужих кукол, а жить 
своей жизнью, ведь она у каждо­
го своя, каждый должен ощу­
щать ее как ценность и делать 
что-то для себя.
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!\ог1Ь Ашепса Согр.

Вы, ваша недвижимость 
и ваша фирма -  в Босто­
не (Массачусетс, США) 

за рубли!

•  Вы приобретаете дом, 
квартиру или офис.

•  Мы оплачиваем стра 
ховку, налоги, менеджмент и 
эксплуатационные расходы в 
течение года.

•  Мы зарегистрируем ва 
шу фирму,\о^кроем банков­
ский счет йчпоможем найти 
деловых партнеров в Штатах

•  Вы получите многора­
зовую годичную бизнес-визу, 
организационную и консуль­
тативную поддержку.

Ваша недвижимость в 
Штатах - гарантия от  

лю бы х потрясений!

Наш двадцатипятилетний 
опыт к вашим услугам!

ЕС К Цог1к Атепса в Москве: 
тел. (095) 255-60-06,255-90-09, 
227-02-75. Лаке (095) 975-25-14.

•  А1Х1А1ЧСЕ! •
предлагает

по самым пизким ценам 
(только СКВ)

сигареты
МАШШСТШ

Поставка в течение 2 3 
недель.

Тел.: 262-84-56,267-98-21, 
267-68-07, факс 925-69-36.

ПМПОРШ ЧЯ ТЕХНИКА*
п т »  ш!

Товары можно оплатить рубля­
ми. Цена в долл. США умножает­
ся на 205 руб. - биржевой курс.
Поставка: IV кв.
Цена, тыс. долл. США
Установки “Спагетти”: 8 кг/ч, 5,2 
То же, кг/ч: 15,40; 200, 12-105 
Мобил, уст. томат-паста: 1 т/ч, 991 
3-д-автомат “Семена на масло: 
подсол., хлопок.”: 10 т/24ч, 393 
То же, уст.: 0,5 т/24ч, 29 
3-д “Голл. сыр”: 100 кг/24ч, 105 
“Молоко: масло, сыр”: 0,5т/24ч, 52 
То же, в контейнере: 250л/ч, 108 
Мини-пекарня: 100 кг/ч, 170 
То же: комплект из 5 машин, 75 
Линия розл. вина: 3000 бут/ч, 385 
3-д “Комбикорма”: 5 т/8ч, 155 
3-д “Мягкая мебель: кресла-кро­
вати, диваны”: 10000 шт/год, 725 
3-д “Мясо птицы”, охлаждение, 
упак. в полиэтилен: 350 шт/ч, 135 
Уст. “Твердое мороженое”: 6 л/ч, 9 
Уст. “Мягкое мороженое”: 12 кг/ч, 
18
3-д “Консервирование овощей”, 
в контейнере: 400 кг/8ч, 181 
Супербульдозер: 300 л.с., 11 м3, 321 
Подъемник, мобил.: 10 т, 40 
Мельница тонк. помола, автомат, в 
контейнере: 38 кВт, 4,5 т/24ч, 750 
Уст. груб, помола: 1-2,5 т/ч, 118 
3-д обл. плитки: 200000 м2/год, 
2800
Уст. “Нефтепереработка: бен­
зин 76, дизтопл.”: ЮООООт/год, 8800 
Уст. “Жидкий пропан”: 1000м3/ч, 
802
Телефоны: 205-75-83, 205-31-14.
Продукты. Цена, долл. США
Сахар-песок, от 256 т. За 1 кг 0,39 
Кофе раств. От 3,6 т. За 100 г 0,8 
Чай инд. От 15 т. Упак. 250 г -  0,66
Оргтехника
Телексный аппарат для СНГ -  4450 
Бесшум. печат. машинка, диспл. -
880

Телефон: 205-65-03.
Адрес: 123100, Москва, а!я № 7, 
ВЮ “Импорттехника”.

г Совместное российско-фрашп зское предприятие 
«IIЕ З А В И  €  1Ш О  СТЬ»

Л

поможет вам быстро и выгодно КУПИТЬ, ПРОДАТ Ь, офор­
мить сделку по купле-продаже квартир, домов и дач в Москве.

Предоставляем гарантию банка и обеспечиваем полную 
конфиденциальность сведений об участниках, расчетах и сум­
мах сделок.

Тел: (095) 434-25-21, (095) 434-63-66. 
Факс: 420-22-00.
Телекс: 421343 ШАМТ Ш. У

т
к
А
н
и

• С Д О С Т А В К О Й  •
предлагает А/О Торговый дом “Ьагяоп КМ ” в ассорти­

менте:
ситец, сатин, бязь, мадаполам, тик, марля, ткань подкла­

дочная, плащевая, джинсовая, костюмная, гобелен, ватин х/б, 
льноватин.

Умеренные цены с учетом доставки тканей и стоимости 
лицензии по СНГ.

Тел. в г. Иваново (0932) 26-25-13.
Факс (0932) 26-23-67.

Вас удивят здесь низкие цены, высокое качество и 
богатый ассортимент товаров

ТОРГОВО-ФИНАНСОВАЯ КОМПАНИЯ

ХОЛДИНГ-ЦЕНТР
ОФИЦИАЛЬНЫЙ ДИСТРИБУТОР ФИРМЫ Ь а п И ш е о т о

крупнейшего в Италии производителя мебели,в кратчайшие 
сроки со складов в Москве предоставит вам:

•  разнообразную мебель
•  оргтехнику
•  товары широкого потребления
•  аудио- и видеоаппаратуру 
ведущих фирм мира.
К вашим услугам специальный выставочный зал, где вы сможете 

определить свой выбор.
Контактные телефоны в Москве:
241-10-11, 241-13-33, 241-29-74, 241-50-14, 462-09-06, 291-20-62, 290- 

63-42. Факс: 241-50-17.
Адрес: Москва, Щелковское шоссе, дом 7.

! NУ вас проблемы 
с телефонной связью?

Предприятие«ИМПУЛЬС» 
осущ ествляет поставку и 
монтаж телефонных стан­
ций типа КВАНТ, АТСК-У, 
МТ 20 емкостью от 100 до 
10 000 абонентов по ценам 
ниже государственных на 
территории стран СНГ.

Оплачиваем посредни­
ческие услуги по сбыту на­
шего оборудования.

0  Контактные телефоны  
в  Москве: (095) 229-62-97, 

931-60-13,932-67-09.

у  у;

«АТЛАС»
ТВЕРДЫЕ ЦЕНЫ В УСЛОВИЯХ РЫНКА 

Р С / А Т  в е д у щ и х  з а п а д н ы х  ф и р м :

□  РС/АТ, 80286/80287, стандартной конфигу­
рации, без принтера (190.000);

□  РС/АТ, 80386/80387, 40 мГц, кэш 128 кБ, 
без принтера (340.000);

□  ШГЕВООК "5Н4ВР РС 6200";

а также:
□  Компьютеры высокой технологии от 

фирмы " т Р Ю "

322-22-27

324-24-46 176-33-35

ПЛАТНЫЕ ОБЪЯВЛЕНИЯ
ПРОДАЕМ АО в Москве за 1 

день. Тел. 486-01-44, _______ _
ПРОДАЕМ запчасти к торгово­

технологическому, холодильному и 
подъемному оборудованию. Тел. 
(095) 297-80-50,297-80-40.________

КОМПАНИЯ МТН предлагает 
компьютеры из США сейчас и за 
рубли. Факс: 241-32-45. Тел. 
(095) 241-98-87: 248-59-68.______

ФИРМА “Европа ЛТД” продает 
НОВЫЕ бензовозы, топливозап­
равщики и прицепы-цистерны. 
Поставка со склада в Пензе. Те- 
лефон (8412) 64-07-44.__________

ПРОДАЕМ для 1ВМ ХТ/А Г.- 
факс-платы. АЦП, КОП (1ЕЕЕ, 
488), парал. / послед, порты. Наш 
телефон (095) 152-29-97._______

КУПЛЮ-продам принтеры. 324- 
50-53._______________________

МЕТОДИКА “Как подрасти до 
5 см в месяц в любом возрасте”. 
Цена 70 руб. + пересылка. 
198260, С.-Петербург, а/я 142 + 
Ваш конверт. _______________

ВАМ нужны знакомые в США 
и Европе? Ждем письмо + подпи­
санный конверт. 125422, Москва, 
а/я 8 9 . ___________________

ПРОДАЕМ СЖ\УО СНКОМ 
(СОЬОК.) по оптовым ценам, оп­
тические приборы широкого ас­
сортимента. Тел. (095) 227-07-23, 
2 9 1 - 3 4 - 3 2 .________________

ПОСОБИЯ с цветными слайда­
ми по истории мировой культу- 
ры, 197371, С.-Петербург, а/я 268.

КУПЛЮ дорогой антиквариат. 
Форма оплаты любая. (095) 214- 
57-63._______________________

ВЫСЫЛАЕМ н/п почтовые 
марки. 610033, Киров, а/я 1070.

КУПЛЮ мотоциклы и автомо­
били до 1950 г. в-ка. 140070, То- 
милино-1, а/я 56.______________

СКОРОЧТЕНИЮ и СУПЕР­
ПАМЯТИ обучает ШРЧ. (095) 
249-99-84.
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БухгалтЕрскийучЕш
СПЕЦИАЛЬНО для 

БУХГАЛТЕРОВ! 
Журнал “Бухгалтер­
ский учет” предлагает 

годовой комплект журналов-орде­
ров, ведомостей и инструкцию по 
их применению.

Переработаны по новому пла­
ну счетов и одобрены МФ РФ. Це­
на 1536 руб.

Годовой комплект норматив­
ных документов МФ РФ, необходи­
мых бухгалтеру. Цена абонемента 
на 1992 г. 2500 руб. Цены включа­
ют НДС и почтовые расходы.

Деньги перечислять на р!с 
534560 Комбанка “Оптимум”, к/с 
161311 в РКЦ ГУ ЦБ РФ, МФО 
201791. Копию платежки выслать: 
103006, Москва, Садовая-Триум- 
фальная, 4/10, “Бухгалтерский 
учет”. Укажите ваш адрес. Тел.: 
299-20-12, 299-86-70, 299-90-63. 
Подписывайтесь на наш журнал!

Индекс 70091.

НЕ УПУСТИТЕ ДЕФИЦИТ!
Воскресенское акционерное 

общество по производству асбес­
тоцементных изделий «РУСЬ» 
предлагает для реализации за 
безналичный расчет следующую 
асбестоцементную продукцию: 
шифер кровельный, листы плос­
кие, доски электротехнические 
дугостойкие, трубы напорные и 
безнапорные различных диамет­
ров.

Телефоны для справок: 
46-392,46-394,46-396.

При АО «РУСЬ» работает 
фирменный магазин, в котором 
вышеуказанную продукцию вы 
сможете приобрести за налич­
ный расчет.

Телефон магазина: 46-825,46-521.

Наш адрес: Московская об­
ласть, г. Воскресенск, у л. Мос­
ковская, 32. Проезд: с Казанско­
го вокзала электропоездами на 
Голу теин до ст. Шиферная.

ЛУЧШЕ ОДИН ПАРТНЕР, 
НО СОЛИДНЫЙ! 

КОММЕРЧЕСКИЙ ЦЕНТР 
«ЭЛЕКТРОНИКА»

предлагает
ШИРОКИЙ ВЫБОР ТОВАРОВ:

- импортные автомобили,
- оргтехнику (копировальную 

технику, калькуляторы, телефо­
ны, телефаксы),

- вычислительную технику 
отечественного и импортного 
производства (персональные 
компьютеры, учебные классы, 
программные средства, принте­
ры),

- видеотехнику,
- медицинскую технику,
- изделия электронной техни­

ки,
- другие товары широкого по­

требления.
Ждем вас по адресу:
117415, Москва, проспект Вер­
надского, 39.
Телефоны: 432-92-60,432-92-05.

производит безопасное лобовое  
стекло “Триплекс” на любые отечес­
твенные марки автомашин.

Мы имеем возможность заключе­
ния договоров с организациями на 
регулярные поставки крупных пар­
тий автостекла.

Фирма “Лига-Рик” выполняет зака­
зы на изготовление лобового и боко­
вого стекла “Триплекс” на любые ви­
ды иномарок. Цены ниже рыночных.

Контактный телефон: 211-30-55.

Осенняя распродажа
со склада в Москве. Видеока­
меры Рапавошс М10, М3000, 
М8000. Пишущие машинки 
ОНуеШ ЕТР55, телефаксы 
Батзипз 8Р-1000, тонеры 
ЮсоЬ РТ2050 и др. оргтехника. 
•  Предлагаем выгодные кон­
тракты в СКВ (оргтехника).

гление си лой п озитивного м ы ш ления»

То, что мысли - это сила, известно сегодня многим людям, а 
кое-кто, применяя эти знания, изменяет свою жизнь в лучшую сто­
рону. В книге рассказывается о том, как наши мысли тоже влияют 
на наше здоровье.

Книга, 50 стр. Цена 8 руб. или бесплатная информация. 
“Универселлес лебен”
Германия. В-8700 Вюрцбург 
Хаугерринг, 7. Отдел 181.
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Фирма «Виктор Маркет»

проводит оптовую распродажу т ова­
ров со всего света т олько за рубли.

М А РК Е Т

•  пиво в банках 0,355 л. М1Ь\УАТЖЕЕ'5 
В Е 8Т , Р1ЕЕ8, ООЕВЕЬ, ЗС Н Ы Т 8 по 63 
руб. (США);

•  спирт в бутылках, шоколад (Голлан 
дия, ФРГ);

электрофены ручные, 1500 Вт, 1150 руб. (Гонконг); 
автомобили новые «РОКО ТАШ Ш 8», «ЬШ СОЬК  

ТО\\ЧЧ САК.» модели 1993 г. - по 7,2 и 12.5 млн. руб. (США);
«ВМУ 735», «М ЕК8ЕВЕ8 380 8ЕЬ» по 2 и 3 млн. 

руб. (США);
постоянно в наличии широкий ассортимент одеж ­

ды, обуви, парфюмерии, кондитерских изделий.
Любая форма оплаты. Бесплатная доставка жел.-дор. 

контейнерами со склада в Москве в лю бую  точку СНГ.
М осква, 9-я П арковая  ул ., д. 48, корп. 5 (ст.м. “П ер во ­

м айская”).
Тел.: 165-18-83; 209-62-19; 165-66-45; 925-63-90; 165-10-47.



^КЛЯГУШМЛ
ш т З к т ы А

’ЯятМ Ш Ш ЯшВш

С ентябрьский номер прилож ения  
«Я - молодой» - в продаже. А  в нем:

* Откровения “Металлики”, Принца, Сандры, Ми­
ка Джеггера.

* Обыкновенные столичные “наци”.
* “Команда мечты” - это рассказ о лучших баскет­

болистах Америки.
* Изо всех сил - рубрика для мужчин и их бицепсов.
* За что лишают премий манекенщиц.
* Как стать молодым миллионером.
* В Саудовской Аравии тоже есть секс. Да еще какой!
* Четыре секрета женщин, привлекающих мужчин.

• ЭХО СОЧИНСКОГО ЛЕТА

Почти как 
«Биллборд»

Кто нынче самый кассовый? 
Вопрос сложный, но данные по 
заполняемости одного из круп­
нейших концертных залов СНГ - 
зала “Фестивальный” в  г. Сочи, 
куда в летний сезон стремятся 
практически все популярные гас­
тролеры, кое-что проясняют.

Итак, за лето 1992 года:
А. Пугачева - 100%, стоимость
билета - 250 руб.
группа “На-на” -100% - 80 руб.
И. Аллегрова -100% - 50 руб.
А. Апина и группа “Планета 
Икс” -97,3% - 60 руб.
И. Николаев и II. Королева- 95% 
- 120 руб,
группа “Браво” - 92,9% - 50 руб. 
группа “Любэ” - 85,4% - 50 руб.
А. Державин - 77,7 % - 60 руб. 
группа “Кар-мэн” - 75,9% - 100 
руб.

Б. Титомир - 72,7% -100 руб.
Т. Овсиенко - 74,8% - 50 руб.
А. Малинин - 74,7% -100 руб.
Я. Евдокимов - 44,4% - 50 руб.
К. Семенова - 32,2% - 50 руб. 
группа “Технология” - 31,6% - 50 
РУ®.
И. Кобзон -15% -100 руб.

Н. ЖУРАВЛЕВА

Фото Б, Кремера

ЧЕЛОВЕК НЕ ОТ МИРА СЕГО

Партизан Димка 
против... объявлений

Иногда кажется, что они такие же, как мы с вами, 
- им также наступают на ноги в автобусе, недовеши­
вают колбасы в гастрономе, подобно нам, они, быва­
ет, хватают двойки или срезаются на экзаменах, с 
удовольствием лопают мороженое, а непременные ба­
бульки у подъезда всегда готовы перемыть им кос­
точки... Но вот собаки их никогда не кусают! Прове­
рено! Напротив, чуть завидев, виляют хвостами и 
норовят лизнуть. А еще они могут видеть розового 
слона среди облаков и разгонять тучи, знают, где жи­
вут привидения и барабашки, и, конечно же, летают 
по ночам много чаще и лучше нас.

ТАК ПРО них и говорят: “Не 
от мира сего”. Они вряд ли 
станут брокерами и будут ез­

дить на “Мерседесах”, зато чи­
тают Экзюпери и Андерсена, и, 
Боже мой, как скучно было бы 
на Земле, не будь рядом с нами 
этих замечательных созданий.

Димка выходит на работу по 
ночам, когда большой сыр висит 
над головами. Но и когда не ви­
сит - тоже, потому что фонари 
все равно светят. (В полной тьме 
действовать Димке трудновато). 
Так вот, в это время суток извес­
тно, кто ошивается на улицах: 
воры, насильники, рэкетиры, 
шпионы и влюбленные.Спраши- 
ваю Димку, не смущает ли сосед­
ство “фаворитов Луны”?

- Нет. У них “своя свадьба, у 
меня своя”. Никто пока не приста­
вал - работаю спокойно. Ведь кто 
обычно мешает? Праздношатаю­
щиеся. А по ночам их почти не 
встретишь. Зато днем... Ух! Всег­
да найдутся любители “чтения на 
заборах”, как я их называю. Так и 
ждут, чтобы поскандалить - не 
тронь, мол, письменное народное 
творчество! Один раз инвентарь 
чуть не отняли.

Итак, поле его деятельности

- московские улицы, в основном 
центральные. А работа состоит 
в том, что Димка отдирает, от­
скабливает, отскребает и отмы­
вает от домов, фонарных стол­
бов и киосков сотни приляпан­
ных объявлений, старых плака­
тов, листовок и т.п.

- Понимаешь, - говорит он, - 
Москва стала грязна, как черт 
знает что! Дворники почти повы­
велись, уборочные службы рабо­
тают тяп-ляп, а властям, вероят­
но, плевать, что вместо красивей­
шего города теперь одна большая 
помойка. Вот - все время матерят 
застой, но, извини, во время него 
в Москве было в десять раз чище! 
Помнишь, как во время Олимпиа- 
ды-80 все блестело? А теперь... 
Скоро на памятник Александру 
Сергеевичу пришлепнут свои па­
костные бумажки! А еще листов­
ки всякие! Митинг здесь, митинг 
там, голосуйте за Попова, не го­
лосуйте за Попова!.. Представля­
ешь, лики Жириновского аж с са­
мых президентских выборов кое- 
где соскоблить не могу - крепко 
присобачили... Вообще все зави­
сит от клея... - Инвентарь у Дим­
ки - канистра с водой, металли­
ческие скребки, ножи, тряпки.

- А ты что, все объ­
явления срываешь?

- Откровенно го­
воря, нет. Во-первых, 
информация о поте­
рянных и найденных 
собаках. Это святое! 
Никогда не трогаю, 
где бы ни висело... 
Все-таки хоть какой- 
то шанс... У меня ведь 
тоже дома собака - 
да ты и сам понима­
ешь, что объяснять? 
Ну и, бывает, остав­
ляю объявления типа 
“Куплю детскую ко­
ляску” или “Срочно 
требуется няня”. Это 

ведь не от хорошей жизни люди 
пишут, верно? Зато уж всяким 
конторам, кооперативам, банкам- 
склянкам и проч. - беспощадная 
война! И еще: “Сдам квартиру за 
СКВ”! Разбежался!

- Сколько же тебе за ночь 
сделать удается?

- Когда как. Иногда сотню 
отдеру, иногда и побольше...

- Работаешь регулярно?
- Нет, по настроению. Но ра­

за два в неделю стараюсь.
- Как к твоим занятиям отно­

сятся родители, друзья?
- Родители не знают, ведь я 

живу отдельно. Друзья смеются, 
подшучивают надо мной, но не­
которые иногда составляют мне 
компанию.

- У тебя есть какая-то конеч­
ная цель?

- Ну что ты? Я же понимаю,
что, в общем-то, все без толку. Я 
один, а расклейщиков тысячи... Но 
все же, знаешь, приятно увидеть 
после себя чистую стену. Даже 
зная, что завтра сюда опять приля­
пают какую-нибудь ахинею вроде 
“Обучу английскому языку за де­
сять занятий”. Поэтому свою пар­
тизанскую войну буду продол­
жать! И. ПОПОВ

• ИСТОРИЯ УСПЕХА

Первый автодром -  ванна
Фигура одного из “отцов-основателей” американской автомо­

бильной промышленности Генри ФОРДА не всегда представала
перед современниками и биографами с лучшей стороны. И при 
жизни, и после смерти ‘Автомобильного короля” в его адрес раз­
давались обвинения в авторитарном стиле руководства, исполь­
зовании силовых методов против рабочего движения и даже сим­
патиях: к национал-социалистам.

Такие обвинения, по-видимому, были небеспочвенны. И в то же 
время даже самые ярые недоброжелатели отдавали должное ор­
ганизаторским и техническим талантам Форда, а также той 
энергии, благодаря которой он превратился из сельского неудач­
ника в миллиардера.

ГЕНРИ ФОРД, выходеииз фер­
мерского (в ту пору) городка 
Дирборн в штате Мичиган, на­

чал пробиваться в мир бизнеса в 
конце XIX века. К этому времени 
на востоке Америки уже начала 
складываться промышленно-фи­
нансовая элита, охранявшая свои 
ряды от “чужаков”. Как считают, 
Именно это, наряду с деревенским 
происхождением и слабым обра­
зованием (Форд так и не окончил 
среднюю школу), долгие годы ме­
шало будущему “автомобильно­
му королю” завоевать свое “мес­
то под солнцем”.

Список мест, откуда Генри 
аж до тридцатилетнего возраста 
приходилось, говоря по-нашему, 
“уходить по собственному жела­
нию”, довольно длинный: ему 
довелось побывать в роли под­
собника у каретника, рабочего 
на механическом заводе, элек­
трика, сезонного сельскохозяй­
ственного рабочего и т.п. Прав­
да, сквозь все эти годы Форд 
пронес живейший интерес к тех­
нике, пытаясь то улучшить судо­
вые моторы, то сконструировать 
новый трактор.

Как позднее отмечали био­
графы, молодому Форду повезло 
с женой: она не только терпимо 
относилась к опытам мужа, но и 
сама помогала ему, например, 
наливая собственными руками

бензин и масло при испытаниях
двигателей.

Судьбоносным для Форда 
стал 1893 год, когда ему удалось 
сконструировать 4-тактный дви­
гатель, пригодный для использо­
вания в автомобиле. Согласно 
легенде, сборка осуществлялась 
на кухне, а испытания - в домаш­
ней ванне.

Спустя три года этот двига­
тель был установлен на первом 
полностью “фордовском” авто­
мобиле. Однако еще семь лет 
Генри пришлось копить деньги, 
чтобы открыть собственное де­
ло, создав впоследствии знаме­
нитую “Форд мотор компани”. 
Как считается, “чудаку-изобре- 
тателю” тогда помогли друзья, 
купившие акции компании из 
чувства товарищества.

За два первых десятилетия 
XX века Форду удалось наладить 
массовый выпуск автомобилей 
собственной конструкции и вой­
ти в число ведущих промышлен­
ников Америки. Миллиардное 
состояние, однако, не столь 
сильно изменило образ жизни 
его обладателя, как ожидали 
многие: до конца жизни Форд со­
хранил приобретенную в моло­
дости репутацию непьющего, не­
курящего и набожного пурита­
нина.

Б. СТАНИШНЕВ

“Дорогой “Ликбез”, рад по­
слать вам только что издан­
ный у нас первый профессио­
нально сделанный словарь слен­
га хиппи...

С уважением В. ВЫДРИН, 
представит ел ь из дат ельст в а
Европейского Дома. Париж”.

Такое письмо мы обнаружи­
ли в почте “Л икбеза”. И по­
скольку тираж этого словарика 
очень небольшой - 20 тыс. и 
вряд ли можно будет'найти его в 
магазинах, предлагаем внима­
нию читателей толкование кое- 
каких хипповых словечек.

БАЯН - шприц.
Б ЭК - зад.
СВИНТИТЬ - арестовать, 

задержать.
ВМАЗАТЬ - вколоть кому- 

либо наркотик.
ГАСИТЬ - бить.
ГЛЮК - галллю цинация, 

вызванная наркотическими 
средствами.

ДАУН - депрессия.
ДОРОГА - идущие подряд 

следы на вене от систематичес­
ких уколов.

КОМПОТ - отвар маковых 
головок с сахаром.

ДЫРА - след от иглы.
ПУНКЕР - панк.
ЛИСТ- упаковка таблеток.
РИНГ - веревочка вокруг 

головы, держащая волосы.
СТРУНА - игла от шприца.
ОТВЯЗАННЫЙ - не стесня­

ющий себя чрезмерно условнос­
тями и общепринятыми прави­
лами.

ОТТЯГИВАТЬСЯ - преда­
ваться наслаждениям.

С Л ЕЗТЬ (с иглы) - пере­
стать употреблять наркотики.

СОПЛЕВИЧ - эфедрин.
С ТЕБА ТЬС Я  - смеяться,, 

иронизировать (с разной сте­
пенью шутливости или злости).

СТЭН ДА - эрекция.
ФАКЕР - большой любитель 

заниматься любовью.

• В БЛОКНОТ БИЗНЕСМЕНА

РОССИЙСКАЯ КНИГОТОРГОВАЯ 
ПАЛАТА

поможет вам выбрать и приобрести 
книги разных издательств. Высылает 
периодические каталоги с подробной ха­
рактеристикой и кратким содержанием 
книг: по культурологии, истории, фило­
логии, философии и гуманитарной тема­
тике широкого плана, по программиро­
ванию, по детской литературе, учебни­
ков, методик обучения и словарей.

Если вы станете нашим подписчи­
ком, Российская книготорговая палата 
гарантирует доставку выбранных по ка­
талогу книг на дом и дальнейшее ин­
формирование о новинках на книжном 
рынке.

Перечислите почтовым переводом 
20 руб. - за получение первого каталога 
или 80 руб, - за получение первого и 
всех последующих каталогов до конца 
1992 года на р!с 467199 Издатбанка г. 
Москвы корр. счет 161939 МФО 201791 
уч. 17 РКЦ ГУ ЦБ РФ. На почтовом 
переводе укажите: “Каталог”.

Вышлите чистый конверт и от­
крытку с вашим адресом:

109443, г. Москва, а/я 12.
Тел. 250-61-82.

Ассоциация «Медицина, культура и спорт» продает уникальные 
биомеханические тренажеры. С их помощью можно:

•  избавиться от лишнего веса;
•  скорректировать фигуру;
•  растянуть связки для восточных единоборств и балета.
Организация такого тренажерного зала - гарантия коммерчес­

кого успеха.
Минимальные начальные вклады и очень быстрая самоокупае­

мость.
Мы рады поделиться своим опытом и ждем вас!

Телефоны для справок в Москве: (095) 241-28-37, 299-48-89 
(с 10 до 17 часов по московскому времени).

Факс: 299-46-25 (круглосуточно).

Фирма «Сгоо, поставщик компьютерного оборудования и ин­
формационных технологий ведущих производителей США, предла­
гает:

•  компьютеры АТ-486БХ 33-66 МГц;
•  дисковые накопители и подсистемы емкостью 

120-1600 МБайт;
•  файл-серверы и оборудование локальных сетей;
•  модемы и факс-модемы;
•  прикладное и системное программное обеспечение.

Поставка оборудования по спецификациям заказчика.
Телефон в Москве: (095) 200-16-96.
Факс: 299-46-25.

Сладкая жизнь и 
горькие слезы

героев суперсериала “Бога­
тые тоже плачут” в книге, к 
выпуску которой приступили 
к/с “Останкино” совместно с 
“Интервидеокоммерс”.

Советско-австрийское сов­
местное предприятие “Эдла- 
нат” принимает предваритель­
ные заявки на книгу “Богатые 
тож е плачут” . Ж елающим 
приобрести книгу необходимо 
перечислить 50 (пятьдесят) 
рублей на расчетный счет 
№ 1608711 МФО 20118 в Ле­
нинском отделении Мосбиз­
несбанка. Квитанцию об опла­
те с точным обратным адре­
сом направить по адресу: 
119048, г. Москва, 48-е отде­
ление связи, а!я 424, СП “Эд-
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В ВОЛГОГРАДЕ И ОБЛАСТИ ОТМЕЧЕНЫ ФАКТЫ ПРЕДВАРИТЕЛЬНОЙ СКУПКИ ВАУЧЕРОВ У МАЛОИМУЩИХ

Заканчивается период отпусков. Люди приезжают домой с 
вполне объяснимыми желаниями благоустроить свой быт. И 
если раньше некоторые хозяева делали ремонт каждый год, то 
сейчас это стало дорогим “удовольствием”. Нужных материа­
лов в магазинах, как говорится, днем с огнем не сыщешь, вот и 
приходится рыскать по рынкам, где можно купить фактически 
все по сЯосной цене. Тут-то и ждут новоиспеченного маляра 
свои Остапы Бендеры.

|#СВЕДЕН И Ю  сообщим, что 
К  ремонт двух-, трехкомнатной 
IV квартиры через фирму или 
кооператив сейчас в среднем об­
ходится в 35-55 тыс. За сроч­
ность могут попросить дополни­
тельно подкинуть “штук” десять. 
Если мероприятие более внуши­
тельное (включая перепланиров­
ку жилья), то оно может обой­
тись в 150-200 тыс. и выше. Та­
кие суммы многие сразу выло­
жить, естественно, не могут и 
поэтому пускаются на поиски 
“левых” мастеров, а также необ­
ходимых материалов для ремон­
та. Те соглашаются сделать свое 
дело за 8-12 тыс. (с материалом 
клиента).

При закупке материалов на 
рынке вас может подстерегать 
ряд опасностей, связанных с ре­
монтом: начиная с потолка и
, И ■ . „ - ► 1 - * - “ ^  ‘

кончая полом. Как правило, это 
разнообразные “куклы” или ма­
териалы плохого качества, иду­
щие только на выброс. При по­
купке водоэмульсионной (водо­
дисперсионной) краски лучше 
поискать ее в фабричной упа­
ковке и покупать у торговца с 
большим ассортиментом товара. 
Если такового нет, не спешите 
подходить к единоличникам с уже 
разлитой по трехлитровым бан­
кам краской. Пусть не прельща­
ют вас их заверения, что краска 
импортная и имеет необыкновен­
ную белизну. Велика вероят­
ность, что “алхимики” изготовили 
ее в домашних условиях из прос­
той побелки и клея для обоев. Се­
бестоимость банки -  самое боль­
шое два червонца, а вам прода­
дут за 400-500 руб.

Выбор красивых обоев, как
■з. **• ‘ Г . ■-ЗЬшаАМЗДиг4Ал

Все чаще и чаще новости становятся похожи на сводки с 
фронтов. И все ближе приближаются к нам границы военных 
конфликтов.

Откуда у незаконных военных формирований столько ору­
жия и патронов? Кто является поставщиком боеприпасов се­
годня?

И. С о к о л о в , И. Новгород

Вот что рассказали нашему 
лении по борьбе с организованш 
России об одной из операций, прог
М  НАЧАЛЕ августа 1992 г. со- 
Ы трудникам и ГУОПа была 
шш получена информация о том, 
что в одной из воинских частей 
Российской армии, расположен­
ных в Тверской области, ряд лиц 
активно ищет покупателей для 
продажи боеприпасов, а в даль­
нейшем и стрелкового вооруже­
ния.

С этого момента вся дальней­
шая деятельность “продавцов” 
проходила под контролем со­
трудников МВД. Продавцами 
были проведены переговоры с 
покупателями оружия и достиг­
нута договоренность о цене бо­
еприпасов и их количестве. Сто­
имость одного патрона составля­
ла 15 руб., а всего должно было 
быть 15 тыс. патронов калибра

сорреспопденту в Главном управ- 
уй преступностью (ГУОП) МВД 
уеденных в Тверской области.

5,45 к автомату Калашникова. 
Продавцами была назначена 
встреча для передачи денег и бо­
еприпасов на 290-м километре 
шоссе Москва - Санкт-Петер­
бург. За час до назначенного 
срока 9 сентября 1992 г. на месте 
предполагаемой встречи появил­
ся один из продавцов - бывший 
сотрудник КГБ. Осмотревшись и 
не найдя ничего подозрительно­
го, он уехал. Встреча состоялась, 
как и было обусловлено, в 15 ча­
сов. После удачно проведенной 
сделки стороны расстались и бы­
ли задержаны, не успев отъехать 
от места происшествия, 
сотрудниками оперативно­
розыскного бюро и спецназа 
Тверской области. Продавцами 
оказались (фамилии в интересах

С тех пор, как я стал не замполитом, а “помощником ко­
мандира по работе с личным составом”, друзья иначе, как “ба­
тюшкой”, не величают. Расскажите о службе военных священ­
ников в России, а то ведь не знаю , где такую информацию 
взять, а не знать ничего теперь просто неприлично...

И. В е р в е й к о , офицер, Североморск

■РУССКАЯ православная цер- 
Ы ковь считала и считает защи- 
Г ту Отечества священным де­
лом. Вспомним, что на Куликов­
скую битву русские войска бла­
гословлял Сергий Радонежский. 
Формально же выделение воен­
ного духовенства в отдельную 
касту произош ло вначале на 
ф лоте. По Морскому уставу 
1720 г. на судах предусматрива­
лось нахождение духовного лица 
(преимущественно из бездетных 
вдовцов). В начале XIX в. нача­
лось оформление организацион­
ной структуры, завершившееся в 
конце столетия.

Во главе департамента воен­
ных священников стоял прото­
пресвитер. Руководил 5000 пол­
ковых, батальонных, корабель­
ных и прочих священников он не 
самостоятельно, а через духов­
ное правление. В него входили 
три штатных и два внештатных 
опытных военных пастыря. Кро­
ме того, в департаменте были 
три стола (отдела): канцеляр-

ский, архивный, казначейский. 
Штат был очень невелик.

Естественно, главной забо­
той военного священника было 
поддержание высокого мораль­
ного духа солдат и офицеров. В 
мирное время, кроме того, пас­
тырь был обязан обучать солдат 
грамоте, разреш ать все кон­
фликты между нижними чинами 
и офицерами, исполнять все по­
ложенные обряды.

По своему положению воен­
ные священники согласно цело­
му ряду международных догово­
ров относились (и относятся) к 
нонкомбатантам (невоюющим), 
и целей своих они должны дос­
тигать не оружием, а в основном 
- словом. В русской армии свя­
щеннику в начале боя предписы­
валось находиться в пунктах 
приема раненых - оказы вать 
первую помощь потерпевшим. 
Каждый пастырь духовный дол­
жен был уметь исцелять и раны 
физические...

Существовала специальная

отечественных, так и зарубеж­
ных, сейчас велик. Один из прос­
тейших способов обмана: раз­
резают большой рулон на две 
части, далее умело запечатыва­
ют и сбывают по цене, как за 
большой. Это обнаруживается 
перед самой поклейкой, ибо ник­
то не начнет промерять их на 
рынке. Относительно поклейки 
пеноплена, толстых моющихся 
обоев лучше пользоваться клеем 
ПВА. Он продается в фабричной 
упаковке (160-180 руб. 1 литр) и 
часто “остапами” в “розлив” все 
по тем же трехлитровым банкам 
(400-450 руб.). Здесь вариации 
жульничества разнообразны: от 
“ балования” клея водбй в про­
порции 1:2 до камуфляжного 
слоя в несколько сантиметров в 
банке, где давным-давно высох­
ли старые белила. В пустые же 
банки из-под лака вам могут на­
лить что угодно, вплоть до огу­
речного рассола, а если захотите 
открыть, проверить, вам резон­
но возразят - выдохнется -  и при 
этом якобы позаботятся о ва­
шем здоровье: “Зачем дышать 
гадостью, вредно”.

следствия не называются) быв­
ший командир полка, летчик, 
полковник запаса,, майор 
Российской армии, он же началь­
ник физподготовки полка и быв­
ший сотрудник КГБ. Все продан­
ные и подготовленные к даль­
нейшей продаже боеприпасы 
хранились у начальника физпод­
готовки в личном гараже на тер­
ритории гарнизона войсковой 
части и были похищены со скла­
дов. Интересно то, что для учеб­
ных стрельб начальнику физи­
ческой подготовки выдается два 
цинковых ящика патронов, в га­
раже же их было свыше 30.

Откуда были привезены эти 
патроны? Как правило, они по­
ступают из бывших братских 
республик, откуда выводятся 
российские войска.

Из материалов следствия 
видно, что это было только на­
чало, готовилась сделка о про­
даже автоматов, а при желании 
покупателя можно было бы 
сторговаться и на боевой само­
лет. МВД считает, что это толь­
ко начало гой нити, конец кото­
рой затерялся где-нибудь в Гру­
зии или в Карабахе.

нпммшдвм^^
награда для военных священни­
ков, совершивших воинские под­
виги на поле боя, - золотой на­
персный крест на георгиевской 
ленте. Такой награды удостоен 
был, к примеру, иеромонах Ион- 
никий Савинов во время Крым­
ской войны. Когда французы 
под Севастополем потеснили 
русские полки, священник вы­
шел вперед и громко запел мо­
литвы. Воодушевленные солда­
ты отбросили неприятеля... Все­
го же к началу века награждено 
было за воинские подвиги 111 
духовных лиц.

Департаменту военных свя­
щенников были подчинены 24 
военных собора, сотни церквей 
(437 полковых, 13 крепостных,
32 госпитальные, 17 тюремных,
33 судовые и т.д.), а также целый 
ряд лечебных, учебных и прочих 
богоугодных заведений.

ПРОШУ оказать помощь 
для лечения в Гамбурге дочери, 
больной онкологическим забо­
леванием - саркомой. Лечение 
бесплатное. Необходимо 3 тыс. 
марок или сумма в рублях по 
соответствующему курсу на до­
рогу. Тел. в Москве: 401-77-70 
или908-26-49.

На воздушном празднике в Тушит двое парашютистов ед­
ва не разбились, приземлившись на одном запасном парашюте. 
Наверное, в этом виде спорта не обходится без трагедий. Су­
ществует ли подобная статистика?

А. А зн а ур о в , В . X арлам енко, Москва

В НАЦИОНАЛЬНОМ аэрок­
лубе России нам сообщили, 
что ежегодно гибнет один- 

два парашютиста. Чаще всего 
это происходит при поступлении 
новых моделей парашютов. Осо­
бенно нежные - так называемые 
“летающие крылья”, требующие 
индивидуальной подгонки под 
вес парашютиста. Во время по­
следнего воздушного праздника 
спортсмены, отделавш иеся,к 
счастью, “легким испугом”, 
пользовались парашютами этого 
типа.

На снимке: еще секунда - и на 
двоих останется один парашют, на ко­
тором и приземлились спортсмены В.

"... •чв.л-̂ яякттштштшшт

Беседин и С. Иваньков во время по­
следнего воздушного праздника в Ту­
шино.

Фото В. Наседкина 
■яЕДюгеааиииишми

“Трудовая Россия” заявила, что выводила на свои демон­
страции до полумиллиона человек, а в  октябре на свое “вече” 
на Манежной площади в Москве намерена вывести миллион !П 
Мы имеем дело с чистой воды хлестаковщиной,,.

М  М е д в е д е в ,  Москва

ЙАЛЕЕ автор письма произ­
водит расчет, сколько чело­
век может вместить, допус- 
[, Манежная площадь. Он ис­

ходит из следующего: вся пло­
щадь, включая тротуары, со­
ставляет около 60 тыс. м2 (6 га). 
Если, например, в комнату пло­
щадью 10 м2 входят 30 чел., то 
там, как говорится, негде яблоку 
упасть. Дальше расчет прост - на 
Манежной площади может раз­
меститься не более 200 тыс.чел. 
Но с такой плотностью люди 
стоят лишь у трибуны, а дальше 
плотность резко падает. Макси­
мальное число манифестантов 
собиралось на М анежной 10 
марта 1991 г. в поддержку Б. 
Ельцина. И то тогда было не бо­
лее 100-130 тыс. человек.

Мы обратились в Управле­
ние охраны общественного по­
рядка ГУВД Москвы, где нам 
сказали, что обычно расчеты

связаны с временем года . На­
пример, зимой на 1м приходится 
один-два человека, а летом -  не 
более трех. По их предположе­
ниям, за весь многолетний ми­
тинговый период на той же Ма­
нежной площади никогда не со­
биралось более 35 тыс. чел., а 22 
февраля сего года было не более 
20 тыс. Около Парка культуры 
может собраться не более 7-8 
тыс., на Старой площади со все­
ми ее переулками и улочками - 
не более 12 тыс., на Лубянке с 
растеканием толпы на Новую 
площадь и в переулки-  не более 
7 тыс. чел. Труднее подсчитать 
количество людей, собирающих­
ся на Зубовской площади и по 
периметру прилегающего к ней 
Садового кольца. Но и здесь 
плотность около трибун всегда 
высокая, а дальше она уменьша­
ется до одного человека на два 
квадратных метра.

■ям®#'* г.;..- -

Возвращаясь из Сочи, нарвался на хома-проводника и отка­
зался (за то, что ехал в свинарнике) убирать постель. Он в 
драку - пришлось успокоить. А кто обязан убирать, и стелить 
постели - пассажир или проводник?

И. М о р ж о в к и  н, Якутия - Саха

В ГЛАВНОМ пассажирском уп­
равлении МПС России нам 
разъяснили, что согласно типо­

вой инструкции, утвержденной 
02.10.89, проводник пассажирско­
го вагона обязан “... в вагонах со 
спальными местами выдавать 
постельные принадлежности пас­
сажирам на весь путь следования 
за отдельную плату; по желанию 
пассажира при возможности за­
менять использованные постель­
ные принадлежности в пути сле­
дования за плату; доставлять ком­
плекты спальных принадлежнос­
тей (матрац, подушка, одеяло, две 
простыни, одна наволочка и одно 
полотенце) на места пассажиров, 
а также приготовлять постели ин­
валидам, больным, престарелым, 
пассажирам с малолетними деть­
ми; за 30 минут до прибытия пас­
сажира на станцию назначения 
или пересадки убирать постель­
ное белье...” В фирменных и меж­
дународных поездах проводник 
застилает постели всем пассажи­
рам по их желанию.

А вот пользоваться собствен­
ным постельным бельем пассажи­
ру не разрешается, как, впрочем, 
и спать на матраце и подушке без 
простыни и наволочки. Против 
этого возражает железнодорож­
ная врачебно-санитарная служба, 
ссылаясь на возможность рас­
пространения таким образом 
кожных и иных заболеваний.

И последнее. Расчеты за услу­
ги, оказываемые пассажирам в 
поездах, производятся только в 
рублях или СКВ. Кстати, для жи­
телей многих суверенных ныне 
государств это не составляет осо­
бых проблем, поскольку между 
ними и Россией заключены соот­
ветствующие соглашения и объ­
явлен официальный обменный 
курс национальной валюты по от­
ношению к рублю или же рубль 
имеет параллельное хождение с 
новыми деньгами. Поэтому мож­
но лишь посочувствовать гражда­
нам тех стран ближнего зару­
бежья, где рубль полностью ис­
ключен из обращения.

ВОТ ЭТО ФАКТ!
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